[image: ]Información Personal 
Nombre completo: 			Julio César Medina Barahona 
Lugar y Fecha de nacimiento: 		Comayagüela M.D.C., 11 de Marzo de 1982 
Número de Identidad: 			0801-1982-02057 
Estado civil: 				Casado 
Dirección actual: 	Col. Jardines del Valle, Sector Bermejo, atrás de LACTHOSA, San Pedro Sula, Cortés.
Dirección de correo electrónico: 	jcmedin@icloud.com 
Teléfono de Residencia: 		+504-2204-6880
Teléfono Móvil: 			+504-9826-0202 
Formación Académica
+Oct 2021 a la fecha 			Pasante de la carrera de Psicología Clínica
CEUTEC Sede Norte, SPS.
+Mayo 2016 a Mayo 2017 		Master en Business Intelligence
Universidad de Barcelona / OBS Business School
+Julio 2008 – Marzo 2011 	Licenciatura en Finanzas Universidad Tecnológica Centroamericana (UNITEC) Campus Tegucigalpa 
+Mayo 2005 – Mayo 2008 	Egresado de Licenciatura en Gerencia de Negocios (48/48) Universidad Tecnológica de Honduras (UTH)
+Enero 2001 – Septiembre 2004 	Pasante de la Lic. en Administración Industrial y de Negocios (UNITEC) Campus TGU
+Agosto 1986 – Junio 2000 	Bach. en CC & LL y High School, Elvel School, TGU
Experiencia Laboral
Cargill de Honduras				Tareas Principales:
Dic-2023 a Sept-2023	+Desarrollo de Rutas a Mercado para CAM &
Puesto: Route to Market Analyst CPLA	Colombia
Line Manager: Gerardo Baltodano		+Mejora Continua: Revisión y ajuste de  Gerardo_Baltodano@cargill.com		estrategias para cumplimiento de metas	
+Costo de Servir: Análisis de costo-beneficio para distintas estrategias y tácticas del mdo.
+Planificación estratégica: Desarrollo e identificación de estrategias para mejorar la presencia en nuevos y existentes mercados.
+Análisis de Datos de Mercado: Revisión de datos para evaluar el rendimiento de KPIs de Sell In, Sell Out & OKRs
+Evaluación de impacto: Evaluar el impacto de las estrategias implementadas y recomendar acciones según sea necesario.
Unilever de Centro America
Puesto: Customer Development Ops Specialist  Tareas Principales:
Febrero 2019 a Septiembre 2022	+Análisis, Distrib., Elab. y Forecast de cuotas de ventas, S&OP, Sell In, Sell Out en Canal Moderno y Tradicional
Jefe Inmediato:					+Elab. & automatización de Reportería Gral.
Silvia Amaya	+Ctrl & Monitoreo de Inversiones, inventarios, KPIs, Rentabilidad de clientes, ROI, Dispersión y varianza de inversiones, gastos
silvia.amaya@unilever.com	+Implementación, coordinación y ejecución de proyectos de BI / ERPs, Datalakes & Business Warehouse.
	+Elaboración de Apps de control de Inventarios para dispositivos móviles y Workflows
Tel:+504-9533-9821	+Realización y ajuste de modelos predictivos de Venta, TMI, Inventarios, costos, gastos.
	+Apoyo y Soporte a región CAM y Colombia
	+Pagos de planillas, incentivos a clientes
Armario Shop						Tareas Principales: 
Puesto: BI Specialist					+Elab. & Estandarización de Reportes
+Diciembre 2012 a Feb2019				+Monitoreo de ventas
Jefe Inmediato: 						Costos, Niveles de Stock, Presupuestos,	 Lic. Virginia Martínez 					Compras, Gastos, KPIs varios
vmavirgin@yahoo.com Tel. +504-2764-4881	+ Estimación y proyección de costos y precio de ventas
							+Elab. de Estimados de ventas 
+Elab. de Planilla de Ventas
Unilever de Centro América	Tareas Principales: 
Puesto: Administrador de Operaciones de Ventas	+Análisis estadístico de ventas 
+Abril de 2011 a Junio 2012	+Control y Seguimiento de pagos a clientes
Jefe Inmediato:						+Análisis y monitoreo de KPIs
Lic. Claudia Avelar 					+Elab. de estimados de venta
Tel. +503-2297-8033					+Análisis de rentabilidad de clientes Claudia.avelar@unilever.com 				+Elab.de planes de fidelización
 							
Puesto:	 Analista de Activos Fijos			 Tareas Principales: 
+Septiembre de 2010 Marzo 2011				+Elab. de reportes de resultados 
Jefe Inmediato:						+Análisis de costos, gastos 		 Lic. Donaldo Hernández 					liquidez de activos 
Tel. +504-9583-0179/9745-5597				+Conciliación de activos líquidos 
							+Integración de costos de activos
						
Puesto: CD Finance Assistant				Tareas Principales:
+Junio de 2010 a Sept2010	+Elab. de reportes de cierre

BAC- Honduras
Puesto: Oficial de Telemarketing				Tareas Principales:
+Noviembre de 2004 a Junio de 2005 			+Fidelización y retención de clientes

Capacitaciones & Actividades Extracurriculares
· Curso Básico e Intermedio de Power BI		UNITEC SPS
Jun-Ago2023
· Capacitación SAP, Powerstreet, DMS		SAP R3, SAP SEM, P1P, W1P
Unilever San Salvador, El Salvador
25/Feb al 01/Mar/2019
• Capacitación continua Cursos varios en Internet 
Construcción de macros, Excel formula optimization, Power BI, Big & Tera Data

Idiomas 
• Inglés Avanzado 

Informática 
Usuario Intermedio - Avanzado en: 
• Windows 11 ● AS/400 ● mSeries • Microsoft Office 365 (Word, Excel, Powerpoint, Outlook, Power BI) • SAP R/3, P1P, W1P, P2Q , ECC, Hana, S/4 ● Distributive Management Systems (DMS) ● Microsoft Dynamics RMS, CRS, AP & Ledger ● QlikView, QlikSense ● PowerStreet ● EDICOM ● PowerApps ● Power Automate 

Referencias Personales 
· Msc. Luis Aguilar
Gerente de Ventas, Cargill de Nicaragua. 
Email: alberto_aguilar@cargill.com / Tel: +505-8739-0580
• Lic. Ricardo Palacios Cardona
Ex - Country Manager Unilever Honduras 
Tel.: +504-3189-0042
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