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Profesional con más de 20 años de sólida experiencia en gestión comercial ,  administrativa, mercadeo  y gestión de talento humano,  capacidad de liderazgo en equipos multidisciplinarios, orientado a trabajar por objetivos y capacitado para enfrentar desafíos, habilidad de negociación y solución de problemas, excelente presentación y excelentes relaciones Interpersonales. 
EXPERIENCIA LABORAL

GRUPO UMA: Gerente Comercial de motocicletas y vehículos

( desde 17 de Julio 2017 al 08 de Mayo 2018 )

Coordine y arme la estructura comercial con las diferentes cadenas comerciales y Distribuidores a nivel Nacional, para que se comercializara los modelos que distribuye dicho Grupo, realice los procesos de metas mensuales rentabilizando la operación  comercial 
INDY MOTOS -Gerente País Indy Motos S.A.

Venta, comercialización Motocicletas marca HERO en Honduras (desde Marzo 2015 – hasta Agosto 2016) 1 año 7 meses
Supervisión de personal de ventas de tiendas propias, preparación de planes de comercialización y publicidad, programación de eventos para posicionar la marca en el mercado nacional, monitoreo de facturación en sistema SAP e Integra, monitoreo de distribución de producto a tiendas propias y distribuidores, reuniones para monitoreo de cuentas por cobrar y cuidar el nivel de morosidad y recuperación(cartera de clientes), preparación de propuestas para cierre de negocios institucionales y cadenas de tiendas, monitoreo de inventario en tiendas propias y distribuidores para asignación de productos en consignación, supervisión de eventos en campo con BTL, proyección de ventas y compras mensuales para programación de pedidos a proveedor extranjero, reuniones con supervisores para conocer las necesidades de las tiendas propias y distribuidores, autorización de descuentos y precios especiales a clientes, autorización de tabla de comisiones, premios y canjes a distribuidores, monitoreo de actividades administrativas para el buen funcionamiento de las tiendas, presentación de reportes semanales al Director Comercial de Centroamérica

Logrando el objetivo de dar a conocer la marca HERO, realizando BTL en toda Honduras en donde existe presencia de tiendas propias y Distribuidores y Desarrollando la marca para el mercado Hondureño con un crecimiento en 2015 de 6% con respecto al año 2014 y de un 3 adicional% a la fecha del 2016 estando el crecimiento en 9% a la fecha de mi retiro. 

Posicionando la marca HERO dentro del top 20 en el registro de placas.
Personal a mí cargo 30 colaboradores a nivel nacional
AERONAVES EJECUTIVAS CENTROAMERICANAS (AECA)

Gerente General (2011 – 2014) 4 años (cerro operaciones)
Responsable de la operación de la AECA en Honduras y supervisar el óptimo funcionamiento de los colaboradores para lograr el alcance las metas tanto en ventas como en resultados de utilidad, firma registrada y autorización para pagos a proveedores y demás, realizar negociaciones con distribuidores y compradores de aviones, presentación de informes a la Junta Directiva 

Principal objetivo venta y alquiler de aeronaves corporativas, teniendo a mi cargo 50 personas entre aérea Administrativa, operativa y comercial

DIVECO CAMAS OLYMPIA –SISTEMAS DE DESCANSO

 Asesor Ejecutivo para Cadena UNICOMER (2006-2011) 5 años
Teniendo la responsabilidad de la venta y comercialización de las camas Olympia.

Realizando reuniones mensuales con Ejecutivos de UNICOMER para revisión de cumplimiento de metas.

Supervisando todas las tiendas a nivel nacional para obtener el mejor espacio del producto y excelentes relaciones con todos los colaboradores de la cadena haciendo de este producto en el piso de UNICOMER líder en el mercado.

NESTLE (1998- 2005) Comercializadora de productos de alto consumo masivo líder en el mercado Hondureño

Asesor de ventas teniendo la responsabilidad del cumplimiento de metas comenzando en el área de Súper Mercado y luego en Bodegas teniendo toda la Zona Centro Sur Responsable de planificar, dirigir y coordinar todas las actividades comerciales . 
FORMACION ACADEMICA
Educación Superior UNAH-HONDURAS
Licenciado en Administración de Empresas (1988-1995)
Educación Comercial Instituto Maria Montessori
Bachiller en Ciencias y Letras (1987-1982)
FORMACION COMPLEMENTARIA
Diplomatico de Carrera
Universidad diplomática de Chile  1993

Diplomado de manejo de Jovenes , Universidad Diplomatica de Chile 1993
Curso de RRHH  INFOP  2014
Curso de Mercadotecnia INFOP 2014

Referencia Personales

Licenciado Rolando Montero 9992-5115
Licenciada Marilu Lagos  8880-1529



Mas de 20 años de Experiencia en el área comercial


Licenciado en administración de Empresas











Sergio Ivan Castellanos Paz


0801-1969-01437





49 Años





Casado





cel


 (504) 3239-3276





   


Email


Sergiocastel07@yahoo.com





Skype 


Sergio ivan castellanos paz





Residencial Villa Santa Clara, Carretera al Sur 
































Sergio Ivan Castellanos Paz





49 Años





Casado





cel


 (504) 3239-3276





   


Email


Sergiocastel07@yahoo.com





Skype 


Sergio ivan castellanos paz





Residencial Villa Santa Clara, Carretera al Sur 

















