
 

              

  Residencial Costas del Sol 

Edad: 36  años 

Vehículo: Si  

Teléfono:8839-4372 

email: k_zeron@hotmail.com 

 

 

Objetivo Profesional 
 

Desempeñar, ofrecer y 

desarrollar mis capacidades, 

obteniendo excelencia en los 

resultados en la labor y área 

asignada, con mi equipo de 

trabajo. consolidándome como 

profesional en la empresa que 

me ofrezca nuevos retos 

HABILIDADES 
 

PROFESIONALES 

OFFICE      

ORACLE      

INTERNET      

SAP      

PHOTOSHOP      
 

PERSONALES 

PROACTIVA           

CREATIVA           

RESPONSABLE           

SOCIAL           

TRABAJ EN 

EQUIPO 
          

LIDERAZO           

 

 

 

Erika Zerón 
Licenciada en Mercadeo  

 
EXPERIENCIA 

 

 

(enero 2019 a la fecha) 

Jefe de mercadeo  
 Coordinación y elaboración plan de medios. Creación de contenido para 

redes sociales. 

 Diseño y ejecución de actividades promocionales con el fin de logros de 

posicionamiento de la marca. 

 Brindar apoyo a la unidad de Alianzas Estratégicas.  

 Seguimiento de la venta sell in y sell out, venta por cadena, pdv y Sku. 

 Colaboración con el comprador de la categoría, Jefes de mercadeo y 
gerentes de tiendas para el alcance de metas. 

 Supervisión y apoyo todos los canales (Detalle, AS, Mayoreo, Distribuidor) 

 Manejo de personal de promotoria e impulso. 

 Cobertura, todo País. 

  

Supervisor de TradeMarketing (Octubre 2014-Noviembre 2018) 

 Planificación, organización y control de recursos (ppto). 

 Desarrollo y asignación de MPV. 

 Implementación de promociones y acciones en puntos de venta. 

 Comunicar estrategias a la fuerza de ventas para que se ejecute de manera 

factible. (Concursos, Planes Comerciales). 

 Supervisión de PDV. 

 Apoyo todos los canales (Detalle, AS, Mayoreo, conveniencia y preventa). 

 Cobertura: S.P.S, Ceiba, Tocoa y Sta. Rosa de Copan. 

 Por 6 meses lleve el cargo supervisor de todo País. 

 

  

 coordinador de TradeMarketing (abril-octubre 2019) 

 Apoyo en lanzamiento de producto para las Marcas embutidos Delicia y 
Pollo norteño. 

 Encuesta y degustación para nuevos productos área de producción. 

 Supervisión degustaciones en Supermercados. 

 Elaboración de catálogo para vendedores Pollo Norteño. 

 



 

 

EDUCACIÓN 
 

(2012) 

Educación Superior: Licenciada en Mercadotecnia, Universidad de 

San Pedro Sula (USAP)  

                                 
(2002) 

Educación Secundaria: Bachiller en Control de calidad y Producción  

Instituto Internacional Tecnológico (INTEC) 

 
 

 

 

 

CONTACTOS 
 

Laborales: 

 Lic. Roberto Cordon, Gerente de ventas Baprosa, Progreso 

Yoro, Cel. 3367-0778     

 

 Ing. Héctor Vasquez, Gerente de ventas Bimbo de Honduras, 

Cel. 9995-9538  

 

Personales: 
iq 

 Marcela Peña.  Cel.: 9626-3307 

 

 Jennie Pineda. Cel.9970-6292 

 
 

DIPLOMAS 

I. Cursos, Diplomas Recientes: 

 

- The Small Biz Lab. 2020 

- Community Manager. 2020 

- Diseño Gráfico. 2020 

- Influencer Marketing. 2020 

- Curso de Marketing, México DF (septiembre 2018). 

- Curso Oracle sistema contable, Bimbo Honduras. (2017-2018) 

- Curso para el propagandista o promotor de ventas (2017) 

- Curso de Trade Marketing, Bimbo Costa Rica. (2017) 

- Curso del supervisor, Bimbo Honduras. (octubre 2014) 

 


