
 

  

 HAROLD LEONEL ALVARADO 

EXPERIENCIA 
De noviembre 2017 a la fecha 
Marketing Freelance • Autónomo 

 Investigación de mercados. 
 Trade Marketing. 
 Análisis de competencias. 
 Mystery Shopper. 
 Análisis y presentación de resultados. 

De octubre 2014 a septiembre 2016 
Coordinador de Ventas • Herbalife Internacional (Logicom 
Guatemala) 

 Supervisar la estrategia comercial (KPIs). 
 Elaborar y desarrollar estrategia comercial a corto, mediano 

y largo plazo. 
 Plan de promociones. 
 Coordinar eventos corporativos. 
 Desarrollo de planes de fidelización. 
 Investigación de mercados. 
 Manejo de canales de distribución (tradicional) 
 Control y manejo de presupuestos de venta y eventos. 

 
De enero 2014 a agosto 2014 
Jefe de Mercadeo y Ventas • Laboratorio y Distribuidora 
Aprode 

 Diseñar y elaborar el plan estratégico de mercadeo. 
 Coordinar y supervisar la estrategia comercial. (KPIs, 

cumplimiento de metas). 
 Capacitación y desarrollo de equipo de ventas y 

telemercadeo. 
 Desarrollar estrategias publicitarias y promociones 

mensuales para el logro de objetivos. 
 Creación de campañas publicitarias, diseño de artes. 
 Plan de promociones. 
 Manejo de redes sociales. 
 Control de presupuesto de mercadeo y ventas. 
 Estructurar Catálogos anuales en base a metas de venta. 
 Manejo de canales de distribución (tradicional, mayorista, 

autoservicio, retail). 
 
De julio 2012 a mayo 2013 
Trade Marketing• Belcorp (L´bel, Esika y Cy-zone) 

 Supervisar la estrategia de TRADE Marketing. 
 Capacitación a equipos de ventas (trabajo de campo). 
 BTL, manejo de material POP. 
 Realización de eventos de las marcas en regiones del país. 
 Planificar lanzamientos de productos y/o estrategias 

comerciales. 
 Asegurar la rotación de productos en los clientes. 
 Elaboración de reportes mensuales.  
 Control de presupuesto de Trade Marketing. 
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 Harold Alvarado 

OBJETIVO 
Soy un profesional buscando 
objetivos colectivos, 
aplicando mis conocimientos 
de ingeniería, marketing y 
ventas para lograr así metas 
que permita el crecimiento 
de la organización, así como 
el mío profesional y personal. 

 

 



 

 

 
Q. 10,000 

 

 De enero 2010 a enero 2012 
Jefe de Producción • Industria de productos y servicios 
(Iprosel) 

 Control de inventario, producción, materia prima y producto 
terminado. 

 Supervisión del personal operativo. 
 Seguimiento a mejora continua, BPMs, seguridad industrial. 

 
De diciembre 2007 a mayo 2009 
Jefe de Marca • Sony Ericsson (OYE Action Marketing) 

 Supervisar el plan de marketing, desarrollo de estrategias 
TRADE marketing a corto, mediano y largo plazo. 

 Implantación de promociones. 
 Capacitación a la fuerza de venta en el PDV. 
 BTL, manejo de material POP. 
 Desarrollo de activaciones en PDV 
 Rotar inventario en los diferentes PDV. 
 Manejo de canales de distribución (tradicional, retail). 
 Contacto con distribuidores, atención al cliente. 
 Planificar lanzamientos de productos y eventos. 
 Control de presupuesto de marca.  

 
De octubre 2003 a mayo 2007 
Técnico en programación en celulares • Telecomunicaciones 
de Guatemala (Claro) 

 Programador de teléfonos celulares y plantas telefónicas a la 
red de Claro. 

 Control de inventarios. 

EDUCACIÓN 
2016 -  
Maestría en Mercadeo 
Universidad San Carlos de Guatemala 
 
2004 - 2012 
Ingeniero Industrial 
Universidad Mariano Gálvez de Guatemala 

REFERENCIAS LABORALES 
 Licda. Mildred Lacan, Herbalife Guatemala, Gerente de 

Mercadeo. Tel: 5208-0520, 2464-5555 
 Licda. Carmen Trujillo, Laboratorio Aprode, Jefe de 

reclutamiento y selección.  Tel: 2229-8500 
 Ing. Luis Miguel Tatuaca Juárez, IPROSEL, Gerente General.  

Tel: 4298-9612, 5017-7108 

REFERENCIAS PERSONALES 
 Ing. José Ricardo Reyes    Tel: 5633-7732 
 Ing. Manuel García            Tel: 3026-5740  
 Ing. Fernando Rodríguez  Tel: 5579-9440 

 

 
34 años 

 

 

Ingles 80% 
Italiano 70% 

 

 

Planificación estratégica 
Ventas 
Mercadeo 
Creativo  
Análisis de datos 
Resolución de problemas 
Dinámico, proactivo 
Trabajo en equipo 
Liderazgo  
Negociación 
Trademarketing 
Coordinación de eventos 
Manejo de presupuestos 

 

Ms Office 
Ms Excel 
Ms PowerPoint 
AutoCAD 
Sap 
Filmora 

  

 


