
Experiencia

Educación

Referencias laborales

Aptitudes

Expertise

Liderazgo transformacional

Resiliencia en ventas

Personalidad comunicación y cambios

Diplomado el liderazgo en labor de la venta

Trabajo en equipo de alto rendimiento

Elementos prácticos para alcanzar el éxito

Seminario: técnicas en ventas

Seminario: integrando el equipo de triunfadores

Seminarios:responsabilidad en el trabajo

Referencias personales

Me destaco por mi compromiso y
enfoque en alcanzar objetivos,

aportando una perspectiva
valiosa y un sólido desempeño en
diversos entornos profesionales;

con años de experiencia en
ventas.

Sobre mi 

Marlonhv@gmail,com

8823-4406

Embotelladora de Sula S.A
Noviembre de 1998 - Noviembre de 2019

Universidad Tecnológica de Honduras (UTH)

Tegucigalpa, Honduras

Ayudante de ventas
Vendedor rutero
Administrador de centro de distribución
Promotor de vetas
Supervisor de ventas

Mis principales responsabilidades dentro de la empresa:
Cumplir con los objetivos de ventas, manejo de personal y
distribución de rutas urbanas.

Pasante universitario de Mercadotecnia 

Instituto Hondureño de Educación por Radio (HER)

Bachiller en Ciencias y Letras

Embotelladora de Sula S.A
2224-2112

Danny Flores
Jefe de Servicios Generales Ficohsa
3291-4775

MARLON
HERNÁNDEZ

Entusiasmo y capacidad para realizar
el trabajo con efectividad,
proactividad, creatividad, trabajo bajo
presión, relaciones interpersonales.

Ingeniero Hannssel Rodríguez
Dirección de proyectos de 911
9768-9524

Ricardo Noe Zelaya
Supervisor de ventas Aguazul
3162-79151


