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RAMON DE CLAIRMONT
Residencial Villa Veneto
81 Avenida Norte y 5ª. Calle Poniente
Apartamento 202

San Salvador, El Salvador, C.A.

Tel.: (503) 2283-8138, 7931-9462

E-Mail: ramodec@gmail.com

EXPERIENCIA
1994/Actualmente  
Lorraine, S.A.          




Gerente de Mercadeo y Ventas




Fortalecimiento de la gestión de mercadeo de                     diferentes tipos de empresas (industria, ser-                     vicios, comercio) mediante la implementación 

                    de propuestas efectivas de estrategias y so-

                    luciones de mercadeo y ventas.   

1993



Comunicart Publicidad





Ejecutivo de Cuentas





Coordinación de herramientas de mercadotecnia





(promoción, publicidad, análisis de competen-



cia, etc.) para un portafolio de marcas.

1992



Foote Cone & Belding Publicidad





Ejecutivo de Cuentas





Apoyo en la labor de mercadeo y ventas de 




Colgate-Palmolive (análisis de distribución,





promociones, relaciones públicas, etc.) como





Ejecutivo de Cuenta de dicha compañía.

1988/1991


Industrias Firestone





Ejecutivo de Mercadeo y Ventas





Análisis, planeación, implementación y





control del programa de Mercadotecnia para





la línea de llantas.

1986/1988


Modernoble Publicidad





Ejecutivo de Cuentas





Participación activa en la coordinación y





ejecución del relanzamiento de detergente





Rinso a nivel centroamericano.

1984/1986


McCann Erickson





Ejecutivo de Cuentas





Diseño y lanzamiento de campañas y estra-

                    tegias publicitarias para incrementar la

                    participación de mercado de varias marcas

                    bajo mi responsabilidad.                                 

EDUCACION




Bernard Baruch College





(City University of New York)





Licenciatura en Administración de





Empresas (Especialización en Mercadeo) 1984
IDIOMAS




Español e Inglés (Fluídos)





Francés (Nivel Intermedio)

SEMINARIOS




Mercadeo Estratégico, Casos Prácticos 





Desarrollo de un Concepto de Marketing





para llevar a cabo un Plan de Mercadeo





Planificación y Técnicas de Ventas

HABILIDADES




Manejo de Microsoft Office e Internet

