
MARIA ISABEL LÓPEZ
DE LEÓN 

PERFIL

EXPERIENCIA
COMPETENCIAS

IDIOMAS

+502 3026 1866

misabelldl@gmail.com 

www.linkedin.com/in/maria-Isabel-López-de-león-0023m98

Ingeniera Industrial con preparación en análisis de datos
para toma de decisiones efectivas y desarrollo de
recursos para optimización de procesos. Excelentes
relaciones interpersonales y comunicación efectiva. 
Experiencia en liderar publicidad, material promocional,
ejecución en punto de venta y herramientas de
optimización.  Dispuesta al aprendizaje constante para la
mejora continua. 

HENKEL
07/2022 A 07/2023 

BANCO AGROMERCANTIL DE GUATEMALA, S.A/ UVG
2022

COORDINADORA TRADE MARKETING  

COORDINADORA DE DISEÑO E INNOVACIÓN EN
INGENIERÍA 

Descripción: Soporte y planificación para la linea de
Amazon CaraCara de Norte América. Utilización del
idioma Inglés, contacto con clientes, manejo del
recurso humano y resolución de problemas bajo
presión y valores.

TRANSACTEL S,A.
08/2020 a 02/2021 

SCR AMAZON NORTE AMÉRICA   

Liderazgo
Proactividad
Planificación estratégica 
Creatividad e innovación 
Trabajo en equipos multidisciplinarios 
Pensamiento analítico 

Español (Lengua Nativa)
Inglés (Nivel C1)
Francés (Nivel B2) 

FORMACIÓN COMPLEMENTARIA 

EDUCACIÓN

2016 - BACHILLER EN CIENCIAS Y LETRAS  

CENTRO ESCOLAR CAMPOALEGRE  

2017 - BACHILLER INTERNACIONAL  

CENTRO ESCOLAR CAMPOALEGRE  

2019 - IDIOMA FRANCÉS NIVEL B2  

ALIANZA FRANCESA DE GUATEMALA   

2021 - BUSINESS,  EXECUTIVE AND LIFE COACHING   

MENS VENILIA GUATEMALA    

2022 - INGENIERÍA INDUSTRIAL    
UNIVERSIDAD DEL VALLE DE GUATEMALA     

Manejo de MS Office.
Manejo de AutoCAD
Manejo de Simio para modelado de procesos.  
Curso de Liderazgo Dale Carniege (Og Mandino
Guatemala).  
Curso de planeación y desarrollo de proyectos -
6 Black Belt (Coursera).
Manejo de equipos - 6 Black Belt (Coursera).
Implementación del Marketing Mix (Coursera).  

Descripción:  Desarrollo, creación e implementación
de proyecto para proyección y captación estratégica
de clientes a la Banca. Por medio de Conceptos de
negocio, prototipado y validación y presentación de
caso de negocio para ejecución como proyecto
impulsador.  

Descripción:  A cargo de liderar control de inventarios en
bodega de Trade Marketing. Negociación y generación de
ordenes de compra para uso en punto de venta. Toma y
control de precios en punto de venta. Implementación de
aplicación para mercaderistas y seguimiento del mismo.
Análisis de Sell in/Sell out  de resultados del área.
Seguimiento de rutas y mejoras para personal en punto de
venta. Fuerte comunicación para estrategia y campañas al
lado de Marketing.  


