                                           CURRICULUM VITAE
                                          
· Héctor Gustavo Chinchilla Cabrera.
Calle 74 Edificio la Torraca  apto. 21Bª, San Francisco, Panamá, Panamá.
Celulares: 	(507) 66 85 04 88 	Personal.
			(507) 8310010	Casa
			
Datos Personales
Nacimiento: 		Guatemala, Ciudad el 23 de Septiembre de 1,961.
Cedula :   	E-8-121848
Estado Civil: 		Casado
OTROS:	Disponibilidad  para Viajar, en el interior o fuera del país.

· Objetivo
“Trasladar mis experiencias actualizadas y conocimientos profesionales para contribuir a alcanzar los objetivos y metas  con base al rendimiento efectivo y eficaz. Participando activamente en el desarrollo del negocio y la permanente creación de valor para los accionistas.”

ESTUDIOS REALIZADOS

· Profesionales:		
»	MBA, Escuela de Negocios de Alta Dirección – ADEN, – PDG (Programa de Desarrollo Gerencial), Business School, PHD (Programa de Habilidades Directivas).Guatemala de 2,006 al 2,009.
                  »	Maestría en Administración Financiera.
Universidad Mariano Gálvez de Guatemala de  1,999 al  2,000.
»	Licenciatura en Administración de Empresas, Universidad  Mariano Galvez de Guatemala de 1,982 a 1,988.




· Otros  Estudios:	

»Curso a Nivel medio  Técnicas de “Trafico y Ventas” INTECAP, 
»Curso a Nivel medio “Especial de Trafico y Ventas” INTECAP, 
»Curso “System one Direct Access Training Program” Houston Texas, 
»Seminario 3 “Cerveza de Barril”  Cervecería Centro Americana, 
»Seminario “Supervisión y Gerencia de Ventas Estratégica” Leopoldo Barrio Nuevo & Asociados (Guatemala) 
»Seminario “Venta de Ruteo” Leopoldo Barrio Nuevo & Asociados (Guatemala).
»Expositor en “I Convención Centroamericana de Mercadeo” San José Costa Rica ( Ruteo y La Distribución Horizontal) 
»Curso “Compromiso con la Calidad y Sistema Documentación ISO 9000
»Curso “Auditorías internas de Calidad” 
»Seminario “El Nuevo Enfoque de la Gerencia de Ventas” INCAE .
»Seminario “Gerencia de Ventas” Avance Epsilon.
»Seminario “Category Management” Asociación de Gerentes de Guatemala.
»Seminario “KCRM” Estrategia y Negocios.
»Seminario “Vendedores Profesionales” Bussiness Consulting.
»Taller de Ventas “10x10= Vendedor Profesional” Pericia, Consultaría y Capacitación.
»Seminario “Formación de Instructores Internos -FORI-“Pan-American Consulting Group.
»Seminario “Proyect Management” Franklin Covey.
»Curso “Intermediate Power Point 2,000XP” 
»Seminario “Elaboración de Manuales del Participante y la Guia Didáctica” Panamerican Consulting  Group.
»Curso a Nivel medio  Técnicas de “Trafico y
Ventas” INTECAP.
»Curso a Nivel medio “Especial de Trafico y
Ventas” INTECAP.
»Curso “System one Direct Access Training Program” Houston Texas.
»Seminario 3 “Cerveza de Barril” Cervecería Centro Americana.
»Seminario “Supervisión y Gerencia de Ventas Estratégica” Leopoldo Barrio Nuevo & Asociados (Guatemala) .
»Seminario “Venta de Ruteo” Leopoldo Barrio Nuevo & Asociados (Guatemala).


EXPERIENCIAS LABORALES 

Profesional  con gran capacidad para realizar trabajos de campo, oficina y administrativos apoyados en una experiencia sólida.
Buen manejo de personal enfocado en el trabajo en equipo, comunicación efectiva, relaciones interpersonales y liderazgo. Actitud desarrollada para desempeñar posiciones gerenciales.
Orientación clara a resultados y contribución al aumento de valor del negocio y en general de la compañía. 

· IGAGSA (Alimentos  Ideal)		( 1,993 – 1,999 )
Vía 3, 6-01 Zona 4, Guatemala.
TeléfonoTeléfono: 360 22 40

»	Supervisor del Área de Occidente y Oriente (Mayoristas).
Jefe Inmediato Lic. Pablo Guillen.
De Septiembre 1,993 a Noviembre 1,994.

»	Supervisor de la Ciudad (Mayoristas y Ruteo).
Jefe Inmediato Lic. Federico Aguirre.
De Noviembre 1,994 a Mayo 1,995.

»	Gerente de Ventas División Ruteo.
Jefe Inmediato Ing. Gregorio Osuna.
De Mayo 1,995 a  Febrero 1,998.

»	Gerente de Ventas Guatemala.
Jefe Inmediato ing. Gregorio Osuna.
De Febrero 1,998 a  Agosto de 1, 999


· Distribuidora Martínez y Lodos S, A.( 1,999 – 2,000 ) 
2da Calle 31-40 zona 7. Guatemala.
Teléfono: 432 74 51

»	Gerente de Ventas.
Jefe Inmediato Sr. Augusto Espinosa.
De Agosto 1,999 a Noviembre 2,000.


· Distribuidora de Licores S.A. ( La Nacional) ( 2,000 –  2,001 )
Km.16.5 Carretera Roosevelt 4-81 Zona 1 Mixco. 
Teléfono: 470 96 96

»	Gerente de Ventas Capital.
Jefe Inmediato Lic. Salvador Guzmán Veles.
De Noviembre 2,000 a Septiembre 2,001.

· Mercantil de Comercio Panameña (MERCOPAN) ( 2,001 – 2,002 )
Panamá, Ciudad. 
Teléfono: --------------
»	Gerente General.
Jefe Inmediato Ing. Gregorio Osuna.
De Septiembre 2,001 a Junio 2,002

· Distribuidora de Licores S.A. ( La Nacional) ( 2,002– 2,010)
Km.16.5 Carretera Roosevelt 4-81 Zona 1 Mixco. 
Teléfono: 2470 96 96
»	Gerente de Ventas Republica.
Jefe Inmediato Lic. Salvador Guzmán Veles.
De Julio 2,002 a Octubre 2,003.

»	Gerente de Ventas El Salvador.
Jefe Inmediato Lic. José Santos.
De Octubre 2,003 a Enero 2,004.

»	Gerente de Ventas Republica.
Jefe Inmediato Lic. Jorge Bran.
De Febrero 2,004 a Octubre 2010.

· Golden Apple Holding Inc (ADAMS) ( 2,011 – 2,011)
Vía España, Plaza Regency tercer Piso. 
Teléfono: 3056666 
»	Director de Ventas.
Jefe Inmediato Sr. Jack Nahem propietario.
De Marzo 2,011 a Junio 2,011.
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REFERENCIAS LABORALES 



1. Licenciado Jorge Augusto Bran
Teléfono: 00 502-59 08 12 66
Correo Electrónico   jbran@cambridgvcs.com 


2. Licenciada Roxana De Araujo
Teléfono: 00 502-24 70 96 96
Correo Electrónico  Roxana.araujo@ronesdeguatemala.com 
3. Licenciado Salvador Guzmán Vélez.
      Teléfono: 00 502-54 13 13 29  
4. Señora Clara Ribas Murga.
Teléfono: 00 502-58 65 19 91
Correo Electrónico. crribasm@gmail.com


REFERENCIAS PERSONALES


1.      Margarita Bernal:   Asistente en , A plus
                 Teléfonos: 63942683  en oficina 2654150                                        
     2.      Lic. Delsy Pinilla: Contadora Publica y Auditora.  
                 Teléfono: 60059932
     3.      Lic. Javier Moreno: Gerente Financiero                                         
      Teléfono: 6220-7240

