[image: ]Yuseiska Iksel Suárez Abrego
Cédula: 8-715-993
Estado Civil: Casada
Fecha de Nacimiento: 11/12/1977
Dirección: Altos de Cerro Viento, calle 24 casa 2119
e-mail: syuseiska@yahoo.com
Celular: 6378-1749

Objetivo Profesional:
Desarrollo continúo como profesional permitiéndome construir y dirigir estrategias de negocio que me permitan crecer dentro de la organización.
Experiencia Laboral:
2013-2020 Alimentos Cárnicos de Panamá, S.A. – Jefe de Trade Marketing
Marcas: Berard, Blue Ribbon, marcas distribuidas Hormel, Setas
Departamento de Ventas
Funciones:
· Diseñar y ejecutar actividades a los canales de ventas y clientes a nivel nacional.
· Desarrollo de lineamientos para los canales de ventas y propuesta de valor hacia el cliente.
· Desarrollo del plan promocional para el cliente y los canales de ventas.
· Seguimiento y evaluación de las actividades.
· Definir los instrumentos de activación promocional.
· Habilitar las estrategias de las marcas en el cliente y segmentos de canales.
· Manejo de presupuestos de inversión.
· Desarrollo de planimetrías y seguimiento a la participación en el punto de compra.
· Apoyar la gestión comercial de forma transversal entre mercadeo y ventas en los diferentes segmentos de canales y clientes.
· Desarrollo de estrategias que motiven a la fuerza de venta a lograr el objetivo.
· Desarrollo de las herramientas de ventas para la fuerza de venta.

2011-2012 Sociedad Panameña de Alimentos de Primera S.A. (Grupo Lucker) – Jefe de Mercaderistas a nivel nacional 
Marcas: Pacual – Café Duran – marcas distribuidas Gerber – Jack
Departamento de Ventas – Canal Grandes Cadenas
Funciones:
· Garantizar la atención de nuestros socios comerciales y puntos de compra a nivel nacional.
· Desarrollo de rutas y planes de acción de los diferentes grupos de mercaderistas a nivel nacional.
· Revisión y evaluación de trabajo por desempeño de los puntos de compra.
· Cumplimiento de la planimetría en el punto de compra.
· Desarrollo de la marca en el punto de compra (degustaciones, impulso de marca, promociones).
· Seleccionar, capacitar y motivar a los supervisores y mercaderistas a nivel nacional.

Ejecutiva de Trade (1 junio – 30 noviembre 2011, Esteban Duran Amat (Café Duran) pasa a planilla Sociedad Panameña de Alimentos de Primera, S.A.
Funciones:
· Desarrollar y ejecutar estrategias para la marca en los diferentes segmentos de canales a nivel nacional.
· Planear y ejecutar campañas promocionales para las diferentes categorías de productos.
· Coordinar, planear y ejecutar eventos corporativos.
· Desarrollo y manejo de ferias a nivel nacional, con el apoyo de personal a cargo.
· Administración de ingresos generados de las actividades y eventos comerciales.
· Presentación de campañas y lanzamientos de nuevos productos a la fuerza de venta.

2011-2011 Protocolo, S.A. – Promoción y Ventas
Funciones:
· Desarrollar y ejecutar estrategias de posicionamiento e incremento de la cartera de usuarios del servicio.
· Desarrollar programas de lealtad.
· Desarrollar, planificar y ejecutar planes y paquetes promocionales de productos y servicios.
· Mejorar el proceso operativo de la empresa.
· Formar, motivar y liderar al equipo de ventas.
· Contribuir en el mejoramiento continuo de la imagen de la empresa y de su personal interno.
· Prospectar y segmentar nuevos segmentos de mercados.
· Manejo de medios publicitarios. 

2008-2009 Empresas Melo, S.A. (053) – Asistente de Mercadeo
Funciones:
· Dar soporte a la Gerencia de Mercadeo en todos los planes y acciones, desde su planeación y ejecución.
· Realizar la gestión de investigación, análisis y estudios de nuevas oportunidades de mercado y en el desarrollo de nuevos productos.
· Coordinar las activaciones de BTL, en punto de compra a nivel nacional y en el exterior.
· Dar seguimiento a la ejecución de plan de mercadeo.
· Coordinar con el departamento de ventas, las actividades en los diferentes canales de ventas, a través del desarrollo de material promocional y visual de las marcas.
· Capacitar, orientar e informar a la fuerza de ventas sobre los nuevos lanzamientos y campañas de las marcas.
· Aprobar los diseños y artes de material pop asignado a los segmentos de canales.

2000-2008 Distribuidora del Pacífico, S.A.  – Secretaria Administrativa de Gerencia
1998-2000 Valpan, S.A. – Secretaria Administrativa y Ventas
1998-1998- Handly Desing Group, S.A. – Oficinista
1995- 1997 Joms, S.A. – Asistente de Decoración




Estudios:
2010 – Universidad Latina de Panamá – Maestría en Administración de Negocios con énfasis en Dirección Empresarial.
2010 – Universidad Latina de Panamá – Postgrado en Alta Gerencia
2002 - Universidad de Panamá – Licenciatura en Publicidad

Capacitaciones:
[bookmark: _GoBack]2018 Train The Trainers (Formación de facilitadores internos) JG Consulting
2018 Gestión y Liderazgo para el desarrollo de equipos de altos desempeño – Asistencia Ejecutiva.com
2017 Motivación y trabajo en equipo – Asistencia Ejecutiva.com
2014 Shopper Marketing –Treetop Marketing C.A.
2013 Liderazgo Humanamente Efectivo (Líder pionero básico) – JG Consulting
2013 A la conquista del Canal DTT – Mercadeo Étnico
2008 Seminario Taller sobre cómo crear una Campaña Publicitaria – Universidad del Istmo y McCann Erickson
2008 Asesor en el Programa Junior Achievement de Panamá
2002 Seminario de Azafata y Demostradora Profesional – Emily´s Productions
1999 La Publicidad y el Mercadeo como herramientas de ventas – Universidad de Panamá
1997 Liderazgo y Relaciones Humanas – Universidad de Panamá
1997 Protocolo y Etiqueta – Universidad de Panamá
1997 Turismo y Relaciones Públicas

Habilidades:
· Capacidad de desarrollar equipos de trabajos.
· Desarrollo e implementación de ideas orientas al desarrollo de marcas y productos.
· Desarrollo de planes y proyectos de trabajo y evoluciones y seguimiento por desempeño.
· Capacidad de adaptación y organización de áreas de trabajo.
· Capacidad de interacción entre miembros de diferentes áreas, y apoyo transversal para el desarrollo de la organización.




Referencias:

José Manuel Sierra – Celular: +57 317 4303693
Director de Ventas - Grupo Nutresa, S.A.

Ariel Arevalo – Celular: +57 315 4837955
Director de Ventas – Grupo Nutresa, S.A.

Narki Salas – Celular: 6678-6596/6105-0819
Key Account Manager GC – Jefe de Servicio de Venta – Alimentos Cárnicos de Panamá, S.A.

Eduardo Víctor Moscote Correa – Celular: 6677-9765
Jefe de Ventas del Canal Institucional - Alimentos Cárnicos de Panamá, S.A. 

Yvette Castro de Ibáñez – Celular: 6675-5793
Gerente General – Protocolo, S.A.

Skarleth Palacio – Celular: 6617-2584
Jefe de Trade Marketing – Productos La Doña, S.A.

Linette Acuña – Celular: 6733-4384
Senior Advisor – DELL

Yohana Campos – Celular: 6238-5356
Gerente General – Atmósfera, S.A.

Paula Morales – Celular: +57 312 7771710
Jefe de Innovación y Cuentas Corporativas – Producciones Gráficas, S.A.

María Mercedes Prieto – Celular: 6709-8450
Gerente – Marketing Promocional Holding  
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