Liderazgo,

Andlisis numérico y estratégico,
Facilidad de resolver problemas,
Creatividad,

Orientacién de servicio,
Identificacién de oportunidades
de mercado,

Gestidén de proyectos,
Planificacion de la demanda.
Conocimiento del mercado en
telecomunicaciones.

Motivacion,
Pensamiento Critico,
Adaptabilidad,
Honesto,

Trabajo en equipo,

Cel: 37217150 /3085-6677

E: galvez151391@unis.edu.gt
Domicilio: Santa Rosalia, calle El
Solar, casa 66, carretera a el
Salvador.

f www.facebook.com/profile.p
hp?id=100004704946678
@gabriel_galvez_gonzalez

unae
que c

Mi objetivo profesional va dirigido a conseguir experiencia laboral, en

mpresa que me permita crecer personal y profesionalmente, y
rea en los beneficios de incorporar a gente joven al equipo.

Tengo como objetivo continuar desarrollando mis habilidades
profesionales, enfrentando los retos que se me presenten y poder
cumplir con las metas que me sean asignados siempre dando los
mejores resultados.

CBC

GUATEMALA| Septiembre 2019 - Actualidad

Liderar la ejecucién de plan estratégico ROMA en mercado abierto.
Encargado de asignar estrategicamente el portafolio de productos
por etiquetado de clientes en mercado abierto GT.

Encargado de velar por la ejecuciéon del plan de envase retornable.
Encargado de del Ranking nacional de toda la fuerza de ventas.
encargado de velar por la ejecuciéon de Estandar de tienda perfecta.

CBC GUATEMALA| Abril 2019 - Agosto 2019

Tigo

Internship en el departamento de Revenue Management, realicé un
proyecto para identificar la problematica y disminuir el PFN
(Producto Fuera de Norma), para este proyecto hice analisis y
elaboracién del PDCA.

Business | Octubre 2018- Abril 2019

Pasante Tigo Apprentice en el departamento de planificacién
estratégica de Tigo Business donde tuve la oportunidad de realizar
distintos proyectos para el Director Comercial y el departamento.
Entre los proyectos realizados estan:

Manejo de data y andlisis numéricos.

Analisis de la industria.

Analisis de precios (enlace de datos y de Internet directos).

Analisis de informacién para crear oportunidades para clientes de
Tigo Business.

Analisis del equipo de ventas y oportunidades de mejora.

Analisis de competencia.

Elaboracién de Dashboards(Tableu, Excel, y Power BI)

Grupo los Tres| Marzo- Abril 2018

nvestigacion en Grupo Los Tres en la parte de importaciones y venta

de repuestos y accesorios de Porsche, Volvo, Mini Cooper, Kawasaki,
ZXauto, Mahindra, SsangYong, Citroen y Maserati. Se realizo un
proyecto de estrategia para incrementar ventas y capacitaciones a la
fuerza de venta.




- Espafiol: Nativo.

* Inglés: 80% POP MERCHANDISING | mayo 2011 a enero del 2014

Supervisor de linea de producciéon de promociones varias con material
termo encogible para la empresa Embotelladora La Mariposa con 30
personas a mi cargo. . Jefe inmediato: Marvin Jerez, Gerente General. .

- Portugués: 75%

EDUCACION
Curso de Marketing Digital NIVEL UNIVERSITARIO: Pensum cerrado de Licenciatura en
Administracién de Ventas Administracion de Empresas con especialidad en Negocios
Consultoria Gerencial. Internacionales en Universidad Del Istmo de Guatemala.

Crrese ImiEmeEena g UNIVERSIDAD DEL ISTMO/ 2015- 2019

Marketing 2018( marketing
Digital & BI) NIVEL UNIVERSITARIO: Ingenieria en Mecatrénica en la Universidad

Galileo, se cursaron ocho semestres
UNIVERSIDAD GALILEO/ (2011-2014).

NIVEL DIVERSIFICADO: Colegio San José De Los Infantes. Diploma
obtenido: Bachiller en Computacién
Artes marciales, COLEGIO SAN JOSE DE LOS INFANTES

Natacién,

HABILIDADES COMPUTACIONALES
Rugby,

Tecnologia de drones.
e WORD: (INTERMEDIO-AVANZADO),

e EXCEL: (INTERMEDIO-AVANZADO),
e POWER POINT: (INTERMEDIO),

e PUBLISHER: (INTERMEDIO),

e PROJECT: (INTERMEDIO).

e TABLEAU: (BASICO),

e POWER BI: (INTERMEDIO)

e SAP: BW, R3 (BASICO)




