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PERFIL PROFESIONAL 

Gerente Comercial con más de cinco años de experiencia en la administración de la cadena de 

suministro y el desarrollo de estrategias de mercadeo. Experto en la apertura de líneas de productos, 

negociación con proveedores extranjeros y gestión de importaciones de productos alimenticios. 

Amplia trayectoria en la identificación y aprovechamiento de oportunidades de negocio, así como en 

la coordinación de procesos de maquilado de productos alimenticios para la distribución en 

Guatemala. Poseo una sólida capacidad para proyectar, analizar y evaluar la rentabilidad de proyectos, 

así como para expandir la cartera de productos y garantizar la satisfacción del cliente. 

 

EXPERIENCIA LABORAL 

 

Gerente Comercial/Mercadeo - Comape, S.A - Febrero 2018 - Actualidad 

 

• Administración integral de la cadena de suministro. 

• Responsable de actividades de mercadeo, incluyendo estrategias de promoción y publicidad. 

• Apertura exitosa de líneas nuevas de productos. 

• Negociación efectiva con proveedores extranjeros para optimizar costos. 

• Supervisión del proceso de importación de productos alimenticios. 

• Desarrollo de nuevas líneas de negocio y diversificación de la cartera de productos. 

• Coordinación eficiente de procesos de maquilado de productos para su distribución en 

Guatemala. 

• Proyección, análisis y evaluación de la rentabilidad de proyectos comerciales. 

 

Asistente Administrativo - TVR - Enero 2013 - Febrero 2018 

• Apoyo en el área contable, emisión de cheques y registro de facturas en el sistema contable. 

 

Practicante - Grupo Los Tres - Julio 2017 - Septiembre 2017 

• Realización de investigación de mercado y benchmarking de vehículos de alta gama. 

 

Practicante - Vicepresidencia de Alimentos - Septiembre 2016 - Noviembre 2016 

• Análisis detallado del área logística en las bodegas. 

 



EDUCACIÓN 

 

Máster en Logística y Dirección de Operaciones - ENAE Business School - Julio 2020 

 

MBA + Finanzas - CEREM Business School - Enero 2019 

 

Licenciatura en Administración de Empresas - Universidad del Istmo - Noviembre 2019 

Doble titulación en Negocios Internacionales y Mercadeo. 

 

 

APTITUDES 

 

• Toma de decisiones 

• Negociación 

• Pensamiento crítico 

• Análisis detallado 

• Liderazgo 

 

ACTIVIDADES ADICIONALES 

 

• Curso de Liderazgo de Franklin Covey 

• Curso de Visual Merchandising por la Universidad Panamericana de Guadalajara 

• Curso Bootcamp de Análisis de Casos de Harvard 

 

Mi experiencia, habilidades y formación me han preparado para asumir roles desafiantes en el campo 

del comercio y la gestión de operaciones. Estoy comprometido con el éxito de las empresas a través 

de estrategias innovadoras y la mejora continua. Estoy dispuesto a aportar mi experiencia y pasión por 

el desarrollo empresarial en su organización. 


