MAURICIO RICARDO BARAHONA GOMEZ

@ mauribarahona.hn@gmail.com
. 87801011

Q@ Col. San fco. Calle principal contiguo a posta policial. TGA, HN.

Soy Mauricio Ricardo Barahona Gdmez Naci el 24 de agosto del 2,000. Pasante de la carrera ingenieria en mercadotecnia y
negocios internacionales, completada en un 85%, Con experiencia en ventas a nivel Mayorista y semi mayorista atendiendo canal
tradicional y moderno, en consumo masivo y en el rubro ferretero, respectivamente.

Me pongo en contacto con ustedes para postularme como candidato para un puesto de trabajo.

Para mi representa una gran oportunidad la posibilidad de incorporarme a su empresa ya que creo que me permitiria continuar
creciendo a nivel profesional. Ademads, estoy convencido de que mi experiencia me permitird desarrollar las tareas necesarias.

Estoy disponible para realizar una entrevista personal en la que poder explicarles con mas detalle mi motivacion y experiencia
profesional previa.

Quedo a la espera de recibir noticias suyas.

Atentamente: Mauricio Barahona.

Mauricio Ricardo Barahona G6mez



OBJETIVO

MAURICIO RICARDO Conseguir un puesto de trabajo que me permita aplicar mis experiencias y
BARAHONA GOMEZ conocimientos en mi sector y en las distintas areas de la empresa, para asi
desarrollarme profesionalmente para el buen desempefio de las funciones asignadas.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

INBAGO S.R.L

Septiembre 2018 - Marzo 2021

Vendedor Mayorista.

Ejecurtivo de ventas asignado a los mercados, de TGA. Con experiencia en ventas de
CONTACTO

consumo masivo, desarrollo e impulso de nuevas marcas, buena relacion con clientes,

crecimiento masivo del mismo.
@ mauribarahona.hn@gmail.com
Grupo solid/ Lapco Honduras S.A.

Mayo 2021 - Actualidad

RN SRS R TR BRI EIRS I IR  Ejecutivo de ventas mayoristas.
ta policial. TGA, HN. Ejecutivo de ventas, encargado de toda la zona sur del Pais, con experiencia en ventas en

. 87801011

el canal moderno y tradicional en el rubro ferretero, con manejo de amplia cartera de
HABILIDADES clientes al rededor de toda la zona, cumplimiento de presupuesto mensual, mejora
continua de cartera.

Manejo de Office
EDUCACION

Inglés
Proactivo Instituto San Buenaventura.
2006-2017

Conocedor de mercados. ) o

Bachiller en Ciencias y letras.
Conocimiento en ventas y estrategias de MKT. {03

Manejo de SAP Universidad José Cecilio del Valle. Completada en un 85%.
2018-Actualidad.

Ingenieria en mercadotecnia y negocios internacionales.
SAP FIORI 82%

Ecxel

IDIOMA REFERENCIAS

Espaiiol, Nativo Adonay Paz. - "

INGLES 50% 94581862

Jorge Selaya -
INTERESAR 99967476

Allan Hernandez -
32599070

Leer, redactar, Superacion personal constante.

Abner Gustavo Gutierrez. -
32599085

Pedro Avila Acuiia -
32597283

MAURICIO RICARDO BARAHONA GOMEZ




