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ESTUDIOS REALIZADOS


Máster en Dirección Empresarial  
Universidad Tecnológica Centroamericana (UNITEC)
Campus San Pedro Sula            CONCLUIDO Año 2017
TIGO - Distribuidores / Dic 2010 – Ago 2018
GERENCIA DE VENTAS 
Liderar el crecimiento de las ventas en un 10% mensual con ideas innovadoras. Logrando ser mi equipo y yo los mejores por 3 años consecutivos a nivel nacional. Con visión de garantizar estrategias de ventas eficaces para la satisfacción de Gerencia General.

- Organización, planificación y control de RUTAS.
- COACHING a vendedores y supervisores de ventas.
- Ejecución de actividades específicas en cuanto a OBJETIVO COMERCIAL.
- Enfoque a clientes MAYOREO (B2B) y al DETALLE (B2C)
- Cumplimiento de KPI´S.
- Participar en reuniones con GERENCIA GENERAL para proponer mejoras continuas a cerca de los procesos.
- Implementar y ejecutar ESTRATEGIAS para mantener e incrementar la cartera de clientes de la Empresa.
- Garantizar las buenas RELACIONES COMERCIALES con los Proveedores y los Clientes.
- Aplicación de TÉCNICAS DE VENTAS efectivas.
- Control de INVENTARIOS, CRÉDITOS Y COBROS.
- Garantizar que la imagen de la empresa siempre este intachable, EJECUTANDO ESTRATEGIAS para su cuidado.
- Llevar a cabo estrategias DE PUBLICIDAD Y VENTAS.
- NEGOCIACIÓN y CAPTACIÓN de clientes Pdv´s.
- Liderazgo para DESARROLLAR, MOTIVAR personal.






Lic. en Admón. de Empresas 
Universidad Cristiana Evangélica Nuevo Milenio (UCENM)
Campus Peña Blanca                 CONCLUIDO Año 2012








Perito Mercantil y Contador Público 
Instituto Manuel de Jesús Subirana
Rio Lindo, Cortés                          CONCLUIDO Año 2006
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· 0501-1987-09747
· 20 de octubre de 1987
· 31 años 
· Casado
· 1 hijo
· Vehículo PROPIO (Mecánico)
· Licencia de conducir liviana
· Disponible para VIAJAR
· Disponible a cambio de residencia
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	· Dominio de Inglés 50%
· DOMINIO Excel, Word, Power Point
· Trabajo en EQUIPO y ORGANIZADO
· Proactivo e INNOVADOR
· Excelentes relaciones INTERPERSONALES
· INICIATIVA con actitud positiva
· Comunicativo y CREATIVO
· RESOLUCIÓN de problemas
· Capacidad de NEGOCIACIÓN
· ADAPTABILIDAD a cambios
· Polivalente, HONRADO y Leal
· Procesos de VENTAS con enfoque a RESULTADOS
· LIDERAZGO de personal
· Excelente ATENCIÓN A CLIENTE
· ANALÍTICA NUMÉRICA sobre temas de ventas













  






	Aquafinca S.A. / Jun 2010 – Nov 2010
SUPERVISOR DE PRODUCCIÓN

Supervisar al personal de departamento de IQF, mediante organización, distribución e inspección de las actividades.

- Supervisar procesos de producción.
- Liderar el Rendimiento del personal bajo mi cargo.
- Resolver conflictos.
- Retroalimentación a personal subordinado.
- Habilidad para delegar tareas.
- Liderazgo y supervisión de personal.
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