Miguel Adolfo Bosquez
Cel. (+507) 6618-4694 

Correo:  miguelbosquez10@gmail.com
Soltero, 29 años de edad

Nacionalidad: panameña y española 

Disponibilidad para viajar: Si

Auto Propio: Si
Idiomas: inglés/español
Estudios

Universidad
USMA Universidad Santa María La Antigua, Panama 
Negocios Internacionales con énfasis en mercadeo
ESERP Business School, España Madrid 2009-10
           Curso de Administración de Empresas 
Secundaria
The Oxford School dic 2007

Bachiller en Comercio con énfasis en Informática

Primaria

The Oxford School
Estudios Básicos Primarios

Experiencia Laboral
JEEP 2017-18 (1 año)
Product Manager
· Líder del departamento de producto para las marcas Jeep, Dodge, Ram y Fiat.

· Encargado de la Planificación de compras.

· Realizar estudios de mercado y análisis de la competencia.

· Manejo y actualización de inventarios.

· Responsable de márgenes y rentabilidad del producto.

· Responsable de las configuraciones de los productos.

· Contacto directo con fábrica, constante comunicación y envío de reportes.

· Constante capacitación a fuerza de ventas sobre nuevos productos y estrategias.

Molson Coors International 2016-17 (1 año y 4 meses)
Field Sales & Marketing Manager
· Responsable del desarrollo comercial y P&L del portafolio en Panamá (Coors Light, Blue Moon, Miller Light, Miller Draft).

· Encargado de la elaboración y ejecución del BME o plan de mercadeo anual por marca.
· Encargado de la elaboración y ejecución del AOP o plan de venta anual por marca.
· Responsable del crecimiento comercial de los canales de distribución (Canal moderno, Tiendas de Conveniencia, On premise, Tradicional y Mayoristas).
· Entregar y presentar las innovaciones de las marcas al distribuidor.
· Manejo de informe de ventas diario por marca.
· Relación constante con los gerentes de marca, venta y vendedores del distribuidor.
· Entrenamientos y capacitaciones a la fuerza de ventas del distribuidor.
· Manejo de inventario y planeación de pedidos a la planta.
· Encargado de la elaboración y ejecución de activaciones en Canal moderno y Tradicional.
· Relación con agencias de BTL, encargado de la planeación y ejecución de activaciones en los canales.
· Supervisor del programa FSM, programa que mide el rendimiento de venta en el canal tradicional.
· Manejo de Data del mercado D&N.
Grupo Jumex Panama – Monster Energy Drink 2014-15 (2 años)
Brand Manager
· Responsable del desarrollo comercial de la marca Monster Energy en Panamá.

· Manejo y supervisión de Fuerza de Ventas (56 vendedores y 5 supervisores).
· Supervisión de los pedidos de producto a fábrica, manejo de inventario, así como la coordinación con logística y operaciones.

· Responsable de las negociaciones con proveedores y sub-distribuidores a nivel nacional.

· Creación, control y ejecución del presupuesto de Venta y Plan promocional anual.

· Responsable de promociones, precios, márgenes y rentabilidad del producto.

· Conocimiento y Análisis de la competencia en términos de distribución, precios, promoción e introducción de nuevos productos a la categoría.
· Supervisión por medio de visita al mercado de que se cumplan los lineamientos de la marca en el punto de venta y el trade marketing. 
· Desarrollar comercialmente el producto en cada uno de los canales de distribución (tradicional, conveniencia y moderno).
· Manejo avanzado del programa SAP.

· Comunicación directa con la fábrica y constantes viajes a HQ de Monster Energy para capacitaciones de Mercadeo y Venta en Los Angeles California.
Consultenos S.A – KAWASAKI / 2012-14 (2 años)
Gerente de Ventas  

Líder de la fuerza de ventas (8 vendedores), constante apoyo en negociaciones y cierre de ventas con clientes. Encargado de elaborar planes de estrategia de venta y mercadeo que impulsen a incrementar el volumen de ventas mensuales. Manejo y Control total del inventario. Encargado de poner pedidos de productos a fábrica.
International Freight Services / 2011 (1 año)
Supervisor de Operaciones y Logística
Controlar y verificar las entradas y salidas de la carga de acuerdo a las especificaciones de calidad a través de WMS (Magaya Logistics) Distribuir por desmantelado las cargas recibidas a fin de ser ubicadas para el despacho de acuerdo con el respaldo de la documentación existente. Inspeccionar las cargas recibidas y despachadas contra la documentación que las respalda a fin de verificar la veracidad del proceso. Notificar daños, defectos, faltante o sobrante detectado en las cargas y productos. Llevar los reportes de los indicadores asignados y ejecutar las acciones de mejora señaladas.  Ejecutar acciones adecuadas en el cumplimiento de normas BASC, Calidad, Higiene y Ambiente para el control y seguridad de los procesos.
SITEL / 2008 (5 meses) 
Agente de cobros para la Compañía Ford Motor Company

Atención Telefónica con clientes internacionales con alto volumen de llamadas para la gestión de cobros y actualización constantemente de la base de datos.
Dell Computers / 2008 (5 meses)
Agente de cobros

Encargado de cobros internacionales, optimizando la relación con el cliente implementando estrategias de acercamiento para el manejo masivo de cobros.
MB BUSINESS S.A / 2007 (6 meses) (práctica profesional)
Asistente de Ventas y Mercadeo
Mantener relaciones fluidas con los clientes apoyando las acciones de mercadeo efectivas para incrementar la cartera de clientes prestando siempre un buen servicio. 

Coordinar las actividades relacionadas a la importación de los productos a través del manejo de la documentación marítima, de aduana y almacenaje.
Conocimientos Generales
Inglés: Dominio completo Oral y escrito

Español: Dominio completo Oral y escrito
Dominio completo de Microsoft Office

Competencias

Activo y orientado a resultados. Con una marcada actitud para trabajar en equipo, capacidad de adaptación y deseos de superación. Constante y persistente. Tolerante a la presión. Amplia capacidad para conocer al cliente y saber qué los mueve. 
Actividades Extracurriculares
Deportivas

1. Futbol
2. Golf 
3. Paintball
4. Crossfit

 Referencias Personales
· Juan Carlos Moreno (Director Comercial Toledano) cel. 6781-7258
· David Milanes  (Director de Producto JEEP) cel. (+506) 8887-2000
· Larry Maduro (Presidente de Feduro) cel. 6618-5650
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