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Edin Omar Cañas Ayala

Dirección: Col. San Rafael, Senda C Pte. #36 ñ, Santa Tecla, La libertad, El Salvador.

Celular:  +503 7561 3323

                 +505 8324 3181
Email: 
eoca1972@gmail.com
DUI: 
               00586957-2
Residencia NIC:  060420170239

Fecha de Nac:
25/03/1972
Educación: Ingeniería En sistemas; Maestría en Administración de Empresas.

Recomendaciones:

Roberto Santivañez, 

G.G Distribución Dinámica. 78877029

Oscar González,

G. G. Diana, Nicaragua 505 87224040

Cesar Granados,

 G. de Venta TIGO. 78702107

Charles Rouk,

 G. de Venta Industrias La Constancia. 78615095



Experiencia Laboral.

Feb. 18 –  Sept. 18  Distribuidora Managua, S.A. (DIANA)
 


Distribución Cross Dock
· Recepción de cargas en bodega central  Nicaragua.

· Entrega de productos y Facturas a vendedores asignada por bodega central.
 Dic. 2016 – Dic. 2018     Desarrollo Ganadero (Proyecto Nicaragua)

· Cría de Ganado para Carne y Lechero

Dic. 2016 – Dic. 2017     Asesor Comercial (Proyecto)



Innovaciones Tecnológicas, S.A. 

· Diseñar estrategia comercial.

Enero 2016 – Nov. 2016 car
Gerente Comercial de País 

Embutidos la Única, S.A. de C.V. 
· Administración de objetivos del área.

·  Generación de estrategias dirigidas para mejorar los conseguimientos de los objetivos establecidos. Basados en el entorno del mercado, competencia, precios, plazas, eficiencias, rentabilidad, crecimiento o participación del mercado, ejecución.
Mayo. 2016 – Nov. 2016  
Asesor Comercial (Proyecto)




Monkey Technologic & BB Store, S.A. 
· Estrategias Comerciales, Expandir el are comercial de forma creativa y diferencial que nos permita ser visualizados por nuestros consumidores y empresas objetivos de telefonía con la finalidad de lograr alianza comercial de valor agregado.

Enero 2012 – Mar 2015.
Gerente de Ventas Regional 
                                              (Director de Ventas)
Industrias la Constancia, S.A. de C.V.
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· Administración y control de objetivos de ventas.
· Generación de estrategias dirigidas a mejorar los conseguimientos de los objetivos establecidos. Basados en el entorno del mercado, competencia, precios, plazas, eficiencias, rentabilidad, crecimiento o participación del mercado, ejecución.
Agosto 2005 – Dic 2011.
Gerente de Ventas canal detalle.

 Industrias la Constancia, S.A. de C.V.

Mayo 2005 – Julio 2005.
Gerente de Ventas Regional, HOD (Agua al Hogar)




 Industrias la Constancia, S.A. de C.V.

· Estrategias para desarrollar el mercado asignado, expansión de coberturas de la marca y Empaques, (Agua Garrafón).

· Mejoras de servicio institucional y expansión de este.

Octubre 2003 – Abril 2005.
Gerente de Ventas por canal, canal comercio.
Industrias la Constancia, S.A. de C.V.

· Expansión agresiva del canal a través programas de captura de nuevos clientes, expansión de servicio, programas de  TMK, estructurados por su volumen de ventas ABC, complementado con paquetes de servicio.
Sept. 2002 – Sept. 2003.
Supervisor de Distribución.
Industrias la Constancia, S.A. de C.V.

Junio. 2000 – Agosto. 2002.
Supervisor de Ventas y Distribución.
Industrias la Constancia, S.A. de C.V.

Julio. 1999 – Marzo. 2000.
Administrador de Categorías
Colgate Palmolive, S.A. de C.V.


· Realizar propuestas de distribución de los espacios en  góndolas basado en las ventas de los producto, rentabilidad, sector de mayor afluencia de los consumidores. Categorías de mayor aportación al negocio, Tmk y Otros que inciden al crecimiento de la categorías.
Abril. 1999 – Junio.1999.
Administrador de Categorías Unilever, S.A. de C.V.

Junio. 1997 – Marzo.1999.
Administrador de Categorías La Despensa de Don Juan, S.A. de C.V.

	Logros Relevantes


Subir las facturación del 2012 al 2014 en 30%, en la región de oriente, atreves de ingresar empaques de mayor relevación del margen, expansión de servicio, mejor el share de cerveza, modelo de servicio en división cerveza especializado, cambiar actitud del personal de ventas e ingreso de 7 rutas nuevas. 

Primer lugar en ventas 2002, incentivo antigua Guatemala.

Segundo lugar en ventas 2004_2005, en división de cerveza y gaseosas (País)
Primer lugar en el 2010 en todas las divisiones, incentivo a Sudáfrica (país)
Primer lugar en división de cerveza, 2011, incentivo con la selecta a Salt lake city (País)

Primer lugar en servicio cliente en los años 2011, 2012, 2013. Premiación en Decamerón (País).

Primer lugar en ventas de Corona 2012, equipa tu casa. Tv, sonido, sillones, teatro en casa (País)
Mejor participación de mercado en cerveza 2011 -2013 (País)
Primer lugar en ventas  2015 (País), copa confederaciones Brasil.
Primer Lugar en servicio al clientes, 4 años consecutivos 2011, 2012, 2013, 2014

Estudios Realizados

1998 – 2000

Maestría en Administración de Empresas.



Universidad Tecnológica de El Salvador.

1991– 1997

Ingeniería en Sistemas y Computación.




Universidad Tecnológica de El Salvador.
	Otros Estudios Realizados


ADEN bussines school.
 8 Módulos genéricos para desarrollar maestría en mercadeo.
Academia Europea.

Nivel Intermedio Avanzado del Idioma English.
Colgate Palmolive.

Colgate Bussines school, 4 módulo internos focalizados en la comercialización de productos.  Mercadeo, ventas, servicio a clientes, logística.
Delcarnegie, como disfrutar la vida y el trabajo.
Estudios con diferentes entidades, liderazgo, Ventas, Estrategias, motivación. Gerencia de ventas avanzada, Servicio al cliente, marketing, creatividad, planificación, organización, timing, logística, desarrollo,  administración crediticia, creatividad. Join venture, leasing y otros.
