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Perfil
Especialista en Mercadeo, ventas y Relaciones Públicas. Habilidades claves: crear una estrategia de crecimiento centrada en las ganancias financieras y la satisfacción del cliente, llevar a cabo estudios para identificar las necesidades de los clientes y mercados, organizar reuniones comerciales con posibles clientes, promover los productos y servicios de la empresa para abordar o prever los objetivos del cliente, buscar nuevos clientes, entablar relaciones a largo plazo con clientes nuevos y existentes, desarrollar al personal de nivel básico para que se conviertan en vendedores valiosos.


Contacto
TELÉFONO:
6987-6165

DIRECCIÓN:
Calle 50, Obarrio, Panamá

CORREO ELECTRÓNICO:
Nata.tager@gmail.com


IDIOMAS
Ruso – Nativo, 
Inglés– Avanzado, 
Español – Avanzado, 
Portugués – Básico, 
Alemán – Básico









REFERENCIAS
Dayana Yarbou (excompañera Panama Blue Water) 6852-5004

Vielka Rodriguez (exjefa Panama Blue) - 6348-2300

Jaime Quiroga (exjefe Celmar) - 6678-5692 jquiroga@acelmar.com

Maricela Rovira (exjefa Celmar) - 6747-6469 mrovira@acelmar.com


	
	
Natalia Tager
EDUCACIÓN
SEPTIEMBRE, 2003 – JULIO, 2008

Universidad Estatal de Publicidad en Moscú 
Maestría en Mercadeo y Relaciones Públicas

EXPERIENCIA LABORAL

LABORATORIO LABO - CELMAR (PANAMÁ)        DIC 2019 – AGO 2020

GERENTE DEL DESARROLLODEL LABORATORIO LABO COSPROPHAR SUISSE 
· Analizar el mercado y ventas.
· Crear estrategias y tácticas del desarrollo del negocio, para llegar a nuestro objetivo final.
· Ampliar la cartera de clientes. (Aumenté las ventas en un 35%)
· Diseñar y ejecutar programas y/o campañas de fidelización
· Proponer estrategias y desarrollar acciones de activación de clientes o categorías a través de la información adquirida
· Negociar con proveedores otros ingresos no operacionales


LABORATORIO ANCALMO (PANAMÁ)                  NOV 2017 – NOV 2019


DESARROLLADORA DE MARCA
· Creación de estrategias de marca. 
· Construir relaciones sólidas con los clientes.
· Manejo de las redes sociales
· Crear contenidos: artes y copies
· Desarrollar y ejecutar actividades de marketing.
· Supervisar el equipo de ventas. (Aumenté las ventas en un 29%)
· Diseñar y ejecutar programas y/o campañas de fidelización
· Proponer estrategias y desarrollar acciones de activación de clientes o categorías a través de la información adquirida
· Negociar con proveedores otros ingresos no operacionales

AGUA PANAMA BLUE (PANAMÁ)                          MAR 2016 - AGO 2017

PROJECT MANAGER
· Analizar el mercado
· Crear estrategias de mercadeo y calidad buscando un mejor posicionamiento a la marca.
· Manejo de las redes sociales
· Crear contenidos: artes y copies
· Establecer un plan de eventos puntuales y los ejecute con el equipo de mercadeo.
· Auditorias de Minsa, ISO 9001 y ISO 14001
· Diseñar y ejecutar programas y/o campañas de fidelización
· Proponer estrategias y desarrollar acciones de activación de clientes o categorías a través de la información adquirida
· Negociar con proveedores otros ingresos no operacionales



CADENA DE TIENDAS SY&CO (ALBROOK MALL) Y BACHO (MULTIPLAZA MALL), RESTAURANTE LA FRAGATA (PANAMÁ)                            DIC 2013 – MAR 2016                             

GERENTE DE MERCADEO
· Investigación del mercado.
· Diseño y ejecución del plan de marketing para posicionar marca y aumentar ventas.
· Estrategia de publicidad, BTL y promoción.
· Manejo de marketing digital (videos, imágenes).
· Organizar eventos para posicionar las marcas.
· Manejo de las redes sociales
· Crear contenidos: artes y copies

AYDINLI (CACHAREL y U.S. Polo Assn.) (RUSIA)     JUN 2011 – SEP 2012

GERENTE DE RELACIONES PÚBLICAS Y MARKETING
· Investigación del mercado
· Liderar el área y el equipo de marketing
· Diseño y ejecución del plan de marketing para posicionar las marcas lo cual se obtuvo un 45% en el crecimiento de las ventas
· Liderar la apertura de las 10 nuevas tiendas a nivel nacional
· Colaboración con diferentes medios para posicionar las marcas (televisión, cinematografía, revistas, radio).

ALCONN CONTRUCTION (SRI LANKA)                  OCT 2009 – ABR 2011

EJECUTIVA EN DESARROLLO DE NEGOCIOS Y PLANIFICACIÓN
· Estrategia de marketing digital y creación de página web
· Desarrollo de nuevos negocios en China y Malasia
· Gestión de compras de materiales de construcción
· Entrenamiento y capacitación del área comercial

LUXOR - CADENA DE CINES (RUSIA)                      FEB 2008 – JUN 2009
 EJECUTIVA DE RELACIONES PÚBLICAS
· Crear estrategias de la publicidad para nuevas películas.
· Colaboración con los medios de la comunicación (ruedas de prensa).
· Organizar eventos para posicionar nuevas películas.
· Creación de conceptos creativos de materiales publicitarios.
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