FAUSTO EDUARDO QUIÑONEZ MAGAÑA
Lugar y Fecha de Nac.: S.S., 28 Noviembre de 1968.
Tel. El Salvador: 503-2274-6427 & 503-7601-7395 ; Skype: fequinonez
Fausto.e.quinonez@gmail.com


SUMARIO DE EXPERRIENCIA Y PERFIL PROFESIONAL:

· Solida experiencia a nível gerencial y conocimiento de primera mano de casi todos los mercados de C.A. y el Caribe, 
· Backgroung incluye posiciones y responsabilidades de áreas de ventas, marketing, servicio al cliente, administraciones logísticas-inventario y desarrollo de canales de distribucion.
· Experiencia en sectores de tecnologia IT y impresion y manejo de documentos com marcas lideres del mercado como Xerox, Tripplite, NCR, Oracle, Cisco, Datacard y otras, particularmente orientados a sectores como banca, gobierno, telcos, etc.
· Experiencia con soluciones de software y servicios tales como contenido y manejo de documentos, cloud storage, collboration, network security and CRM.

	

EDUCACIÓN



Georgetown University	                   						Washington, DC, USA
IEBP- International Executive Marketing Diploma (especialidad: International Marketing)	June 1997

Gannon University                                						Erie, Pennsylvania, USA
Ingenieria Electrica- opcion Microprocesadores                                               	June 1991

	


EXPERIENCIA LABORAL- RESUMEN



Grupo CODESA- Belize						San Salvador/Belize City 
Asesor del Proyecto Expansion-Belize			Junio 2018- Presente
Grupo Empresarial con 30 años de experiencia en el sector de Energia. Sus proyectos y empresas afiliadas incluyen tratamiendo de biomasa y generacion de energía eléctrica, generación de energía fotovoltaica y eólica, genereacion a partir de biogas y LPG y distribución de energía a consumidor final. Adicionalmente es una de las empresas mas activas en el traiding de energía a nivel regional de centroamerica.
Como resultado del crecimiento y la expansión regional se ha decidido abrir la operación de Belize para capitalizar potencial del mercado y proyectos potenciales de generación de energía 


Productive Business Solutions (PBS)
Cayman Islands and Belize Ltd.			Grand Cayman /Belize City, Belize
Gerente General			                                 Marzo 2013- Diciembre 2017

PBS es el partner regional para marcas como  Xerox Corp., Cisco, Oracle, Tripplite, NCR and others para Centro America y el Caribe, y es parte del Musson group, una corporacion basada en Kingston, Jamiaica  con operaciones en 18 paises. PBS tiene facturacion annual de $240M y su conglomerado madre, Musson Group, $1,04B 

La posicion es responsbale de manejar todas las areas del negocio, con enfasis principal en las areas comericales y de serivicio al cliente, pero igual tiene responsabilidad de la administracion total. 


Algunos logros:
· Relanzar y dar Vuelta a la operacion de la empresa en Belize, triplicandola en nivel de ingresos y volviendolo una empresa de IT lider del Mercado, completamente multimarca, con fuerte crecimiento en cartera clientes. 
· Liderar la transforamacion de la empresa en Islas Cayman de una emprasa 100% orientada al negocio de Inmpresion con Xerox a hacerla multimarca y ser top3 de IT en un Mercado muy demandante
· Adicionar a mi background personal un conocimiento solido de Mercado de la region del Caribe-ingles. 
· Y adicionalmente, lograr la responsabilidad de manejar las soluciones bancarias de la empresa a nivel regional tales como NCR, Datacard, Diebold, etc. Los clientes principales han sido la banca y emrpesas financieras de de la region, el sector gobierno, las empresas Telco, aeropuertos, Universidades, NGOs, embajadas, empresas de sector privado de comida/bebida, construccioon, transporte, etc. 


SPOT INC DE COSTA RICA S.A. 
Distributor for KONICA MINOLTA                                                                San Jose, Costa Rica
Director Comercial (minority parnter)		                   		May 2007 to January 2013
The company is the konica minolta distributor and service partner for Konica Minolta and other brands. Focus was the printing & graphic arts product lines. Responsibilities included all commercial areas of the business including brand development from no market presence to a strong market competitor of Xerox and Canon, direct field sales to end customers/ government, managing sales force, marketing and advertising duties, and establishing a reseller program. Hardware solutions were geared towards the printing, publishing and advertising industries

XEROX CORPORACION                        			Marzo  1997 a Febrero 2007
Historia laboral dentro de la empresa, posicion y lugar:

· Business Developing Project Director- Caribbean Region         San Jose, C.R. Ene 05-Mar 07
· General Manager- Costa Rica				     San Jose, C.R. Oct 2001-Dic 2004
· General Manager- Guatemala				     Guatemala, May 2001- Oct 2001
· Director of Marketing  y Channels- Central America, Rep Dom, Jamaica
· and Netherland Antilles (Curazao and Aruba)      		Panama, Enero 2000- May 2001
· Sales and Marketing -Honduras				           Tegucigalpa, Oct 1998 a Dic 1999
· Sales Manager- El Salvador                                                       San Salvador, Abril 1997 a Oct 1998

· Crecimeinto professional en de la corporacion Xerox y experiencia en distintas areas de negocio y gepografias.
· Logro de las metas en todas las posiciones, tanto comerciales como fiancieras, demostrando crecimiento en numero y satisfaccion de clientes 
· Trayectoria incluye muchas posiciones en areas comerciales tales como gerencia de venta directa, mercadeo, manejo de inventario, servicio al cliente e inteligencia de mercado
· Solida experiencia en desarrollo de nuevos negocios y canals de distribucion, en toda la region
· Motivo para dejar la empresa: Xerox vende sus operaciones regionals a una empresa guatemalteca Difoto Group, que posteriormente es adquirida por Musson y consolidada dentro del grupo PBS
	
MOORE BUSINESS 	                        					San Salvador, El Salvador
Manager de Key Business Accounts			                            May 1996 a Abril 1997  

Posicion era responsible del desarrollo de una nueva area de negocios, ofreciendo impression bajo demanda, de seguridad y personalizada tales como impression de estados de cuentas, chequeras, recibos, etc.
Motivo para dejar empresa: Nueva oportunidad de crecimiento profesional

OTRAS EXPERIENCIAS PROFESIONALES:
· Catedratico de Mercadeo y Gerencia,  FEPADE MBA           San Salvador, El Salvador
· English teacher, Centro Cultural Salvadoreño                     San Salvador , El Salvador
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CERTIFICACIONES – ENTRENAMIENTOS FORMALES- RECONOCIMIENTOS



· XEROX CONSULTATITVE SALES CERTIFICATION, San Salvador, El Salvador
· XEROX PRESIDENT´S CLUB FOR SALES OVERACHIEVEMENT. Rome, Italy
· XEROX HIGH POTENTIAL MANAGEMENT CIRCLE, Stanford, Connecticut USA
· XEROX GRAPHIC ART COMMUNICATIONS CERTIFICATION, Dusseldorf Germany
· KONICA MINOLTA COLOR PRINTING GLOBAL PARTNER- Rio de Janeiro, Brazil and Cebu, Phillipines
· NCR BANKING SOLUTIONS- Guatemala city, Guatemala
· TRIPPLITE PARTNERS SALES TRAINING MEETING- Miami, FL
· ORACLE SOLUTIONS PARTNER- Miami, Florida USA
· CISCO SOLUTIONS PARTNER- San Jose, California, USA
· XEROX GRAPHIC ARTS SUMMIT, Rochester, NY, USA 
· 2015 PRESIDENTS AWARD FOR EXCELLENCE IN SALES- Central America and the Caribbean region

Miscellaneous: Fully Bilingual (Spanish-English). Willing to relocate and/or traveProfessional and Personal References upon request
