
	
	
	



Davneth I. Sánchez Ho
Cédula: 8-816-1411
Soltera
02 de junio de 1988 (32 años)
Vía Cincuentenario, Parque Lefevre, Panamá
[bookmark: _gjdgxs](507) 6911-0625
davneth.sanchez@hotmail.com
Experiencia Laboral:
H. Tzanetatos, Inc.  						Dic 2014 – Dic 2019
Gerente de Marca – División de Alimentos

Principales Funciones y Responsabilidades:

· Desarrollo y ejecución de planes de marketing
· Administración del Presupuesto de marketing anuales por marca
· Coordinación e implementación de campañas de mercadeo BTL & ATL
· Introducciones y lanzamiento de productos nuevos y extensiones de línea
· Seguimiento de KPI’s y Reportes de  los objetivos de ventas mensuales por canal 
· Análisis de compras y niveles de inventario óptimos.
· Desarrollo de estrategias de precios con el objetivo de maximizar los márgenes de la empresa
· Crear, administrar y supervisar promociones, enfocadas al sell out
· Desarrollo de estrategias por canal (KA, DTT, FS)
· Coordinación de activaciones, impulso y degustaciones con las agencias
· Coordinar material POP y actividades en PDV en conjunto con Ventas y Trademarketing
· Realizar visitas periódicas a los PDV para analizar la competencia y oportunidades para el desarrollo de las marcas. 

Importadora Transmundi, S.A. 				Jul 2013 - Dic 2014
Gerente de Marca

Principales Funciones y Responsabilidades:

· Comunicación permanente con el equipo de ventas, dando seguimiento a las ventas para lograr las cuotas asignadas mensualmente y con el equipo de Trade Marketing para la debida ejecución de proyectos en puntos de venta así como las diferentes estrategias (atados, promociones, compra de espacios especiales, ejecución de planogramas)
· Seguimiento de las ventas mes a mes para el cumplimiento de las metas.
· Capacitación a la Fuerza de Ventas
· Desarrollo de Catálogos y manuales para el equipo de venta.
· Elaboración de planogramas
· Elaboración de promociones de ventas
· Elaboración de plan de mercadeo y lanzamiento de productos
· Supervisión de mercados y puntos de ventas, total País
· Comunicación con proveedores  y clientes.
· Desarrollo de planes estratégicos para promover las marcas.
· Colocación de pedidos y manejo óptimo de inventarios.
· Confección de presupuestos anuales para las diferentes actividades de mercadeo y    publicidad.
· Optimizar y controlar el presupuesto de promoción y publicidad de la marca
· Seguimiento mensual del gasto real vs presupuesto y su correcta contabilización.
· Identificar oportunidades para la introducción de las marcas en nuevos mercados que tengan potencial y que ayuden al fortalecimiento y crecimiento de las marcas.
· Desarrollo de nuevos productos. Estudio de mercado, análisis de costos, estructuras de precio y estrategias de posicionamiento frente a la competencia.
· Gestionar las Aprobaciones de Productos nuevos y extensiones de líneas.

Agencias Motta, S.A. 						Oct 2012 –Jul 2013
Ejecutiva de Ventas Corporativas

Principales Funciones y Responsabilidades:

· Prospectar nuevos negocios
· Brindar asesoramiento y soporte a los clientes actuales
· Asistir a entrevistas con clientes
· Prospectar negocios directos con empresas. [footnoteRef:0] [0:  ] 

Estudios: 
Escuela de Negocios Europea de Barcelona Jun 2020- Actualmente
Master en Dirección de Comercial y Marketing

Universidad Latina de Panamá 				Ene 2007 - Jul 2010
Licenciatura en Mercadeo y Publicidad con énfasis en 
Gerencia de Ventas	

I.P.A (Instituto Panamericano)
Bachiller en Comercio con énfasis en Publicidad y Mercadeo 	Mar 2004 - Dic 2006
Idiomas:
· Español- Nativo 
· Ingles Oral y escrito 
Otros:
· Licencia de conducir vigente
· Auto propio
· Disponibilidad para viajar
· Visa Americana Vigente

Aspiración Salarial:

· $ 2,500.00

	
	
	



