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QUINTAS DE VERSALLES- Calle SANTA BARBARA- Casa A-44
Teléfono
392-2431/ 6712-8493/ 6679-3603

Objetivo
Contribuir, basado en mis conocimientos y experiencias, al crecimiento y fortalecimiento de las empresas a través de estrategias claras, funcionales y medibles, las cuales ayuden al cumplimiento de los objetivos. Llenar las expectativas de nuestros clientes y lograr la rentabilidad en las operaciones.
Experiencia

Mayo 2016 – actualmente

*Asesoría y Consultoría Comercial

*Crear y organizar estructuras comerciales que garanticen la atención a las solicitudes de cada cliente en el mercado
*Segmentar, organizar rutas 

*Maximizar los márgenes a través del manejo del mix de productos
*Capacitar al personal en técnicas de ventas, basados en la organización del trabajo como estrategia principal para garantizar los cierres de ventas

*Alinear los procesos, para garantizar un buen flujo de actividades y que las operaciones se realicen eficaz y eficientemente.

*Establecemos KPI´s medibles a través del BSC

*Operaciones de Comercialización al mercado de Centro, Sur América y el Caribe. Introducción de productos 
Sept 2006 – Abril 2016
Productos Toledano S.A.
Gerente Nacional de Ventas - División de     Alimentos    Procesados
2004 – agosto 2006                              Cervecería Panamá

                                                               Gerente Regional de Ventas

Mayo 2003 –2004                                  Cervecería Barú Panamá

                                                                Gerente de Ventas Área Metropolitana. 

1993 – 2003                                             Grupo Melo – ECOSA    
       Gerente de Nacional Ventas

1992 – 1993
                            Grupo Melo - Empacadora  Avícola S. A.


       Supervisor de ventas

1991–1992
                              Importadora Selecta

                                                                             Jefe de Bodega

Formación

Escuela Don Bosco Primaria

Certificado de Educación Primaria

Instituto Fermín Naudeau.

Certificado de Bachiller en Ciencias

Universidad Tecnológica de Panamá

Técnico en Ingeniería Industrial

Universidad de Panamá

Lic. En Administración de Empresas 

Universidad Latina de Panamá
Post-Grado en Alta Gerencia

Universidad Latina de Panamá

Maestría en Dirección Empresarial 
Universidad Politécnica de Catalunya Barcelona – Euncet Business School

MBA IN INTERNATIONAL MANAGEMENT (orientación en Finanzas y Gestión de Control)
MBA ADEN Bussines School 
Dirección Empresarial
Seminarios
ADEN BS

Marzo 2015 
Programa de Estrategia
ADEN BS

Julio 2013
Programa de Habilidades Gerenciales

ADEN BS

DIC 2012
Programa de Desarrollo Gerencial

ADEN BS

Sept 2012
Programa de Dirección Comercial

ADEN otros



Workshop de Negociación y Conflictos






Liderazgo de Alto Desempeño






Coaching Ejecutivo






Equipos de Trabajo de Alto Rendimiento






Specialization in Management Development






Specialization in Strategic Marketing & Sales Management






Specialization in Strategic Business Management






Specialization in Management Skills 

INCAE  Ecuador       
Julio 1998            El Nuevo Enfoque de la Gerencia de Ventas.

INCAE  Panamá          Febrero 1999      Gerencia y Costeo basado en actividades –ABC-

INCAE  Nicaragua      Junio 1999          Gerencia de Mercadeo – Conceptos y Prácticas

                                                               Modernas.

Tyson University           Agosto 1999        Técnicas de Ventas de Productos de Valor

                                                                Agregado. 

TSE                             Nov 1999              Programa de Técnicas  de Soluciones 

                                                                Empresariales, auspiciado por la Universidad de 

                                                                Georgetown.

John Maxwell Team Actualmente   Certificación en Coaching, Liderazgo y Conferencista
Otros Seminarios

Investigación de Mercado, Finanzas para no financistas, Liderazgo, Control  y Dirección además Relaciones Humanas Y Técnicas de Ventas, estos últimos en Dale Carnigie.

Referencias

Lic. Eric Dormoi
Gerente de Ventas Internacional

Borden
64507511

Lic. Laura Galindo

Gerente de Ventas
E.P.A
66149120

Ing. Lionel I. Isaacs

Proyectos Especiales 6779928
