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Edad: 38
Estado Civil: Soltera
Col Lomas de Santa Lucia km6, El Chimbo
Celular: 9744-8241
Correo: kaguilarhn@gmail.com / 
            kaguilarhn@unitec.eduasco
floris@gmail.com


PERFIL 




Retail y Marketing. 
Alto enfoque en resultados incrementando eficiencia y productividad. 
[bookmark: _GoBack]Habilidades para evaluar oportunidades y riesgos entregando soluciones innovadoras.
FORMACION ACADEMICA





Pasante Licenciatura en Derecho
Universidad Teconologica CEUTEC

Licenciatura Mercadotecnia con Orientación en Ventas
Universidad Tecnológica CEUTEC

Bachillerato en Ciencias y Letras Y Técnico Computación
Instituto Modelo

Idiomas: Español Nativo
               Ingles Intermedio.
EXPERIENCIA LABORAL



Empresa:     Corporacion MCC
                     Supertiendas DeTodo S.A

07/ 2018 – Presente   Gerente Comercial Pais
03/ 2018                      Coordinadora Planeacion, Compras y Reabasto 

· Responsable de la estrategia de Negocio alineada a la filosofía de negocio de la compañía, cumpliendo con los objetivos de ventas y rentabilidad de las 20 tiendas en HN y continuidad de las mismas para NI.
· Estrategias generales de ventas en objetivos operativos específicos a corto y largo plazo: Objetivos de distribución, volumen, rentabilidad y participación en el mercado.
· Impulsar la comercialización y la participación del cliente en los procesos subsidiarios clave: presupuesto, planificación comercial, gestión de promociones y presentación de nuevos productos.
· Responsable de lineamientos en las mejoras y nuevas políticas operativas y administrativas para la mejora continua del negocio.
· Seguimiento del sell in / sell out de nuevos productos y plan de desplazo de los mismos.
· Responsable de la antigüedad de inventarios y la rotación de los mismos. 
· Desarrollar planes de merchandising / branding.
· Identificar la experiencia del comprador y las oportunidades de mejora facilitando la compra al cliente final.
· Responsable de los planes de temporada, forecast, catálogos y actividades en tienda
· Desarrollo del talento interno para la organización comercial, ejecutando el plan de año de capacitación adecuada, un plan de carrera claro y las herramientas necesarias para tener éxito.
  
Empresa:     Walmart Mexico y Centroamérica

2014- diciembre 2016   Compradora I Senior Pais
Octubre-   2013             Administrador de Categoría 
Febrero-   2012             Operaciones Maxi Bodega. 

· Responsable de la estrategia de Negocio con la industria que generen percepción de precio bajo, cumpliendo con los objetivos de rentabilidad a la compañía.
· Planificación y coordinación de promociones para desarrollar mayor rotación de la categoría responsable e incrementar tráfico en los puntos de ventas.
· Responsable del análisis a nivel de categoría con un fuerte enfoque en el liderazgo del mercado en la participación por ventas desarrollando esquemas determinando la optimización de asignación de espacio y surtido.
· Identificar la experiencia del comprador y las oportunidades de mejora facilitando la compra al cliente final.
· Responsable de los planes de temporada, forecast, catálogos y actividades de merchandising.


Empresa:     Corporación Lady Lee
2010-2012   Subgerente Ventas y Administración de tienda.

· Planificación administrativa y operativa.
· Responsable de planilla, pago de horas extras a los asociados de la tienda a cargo.
· Realización de estudios de mercados para toma de decisiones y preferencias de los consumidores. 
· Coordinar actividades de mercadeo para generar demanda de los productos y tráfico de clientes. 
· Desarrollo de plan de marketing.

Empresa:     Contelmed S.A
2007-2009   Key Account Manager

· Gestión y atención al portafolio de clientes y lograr los objetivos de ventas y presupuestos.
· Creación, ejecución e implementación de estrategias de los productos de la compañía.
· Desarrollo de Plan de Acción Territorial basado en las oportunidades y necesidades de los clientes y del mercado para consolidar la venta.


Empresa:     Grupo Beta (Maquila)
2003-2006   Planner.

· Responsable de planificación y ejecución del forecast mensual para compra de telas para las áreas de corte y producción.
· Alto nivel analítico y enfoque a prioridades de clientes internos.
· Reporteria mensual y anual.

FORMACION ADICIONAL




Seminarios y Capacitaciones:

· CAT Capacitación en categorías por surtido.
· Estrategias de Negociación
· Inteligencia Emocional
· Habilidades gerenciales 
· Mercadeo responsable 
· Trabajo en equipo
· Servicio al cliente 


REFERENCIAS LABORALES  



Nombre : Ing. Carmen Aguilera                 Nombre : Lic.Nelson Figueroa         Ing. Luis Aguilar
Empresa : Walmart Costa Rica                  Empresa : Banco Fichosa               Empresa : Supertiendas DeTodo
Cargo : Gerente Comercial Importados     Cargo: Gerente Comercial              Cargo : Gerente Unidad Negocio
Teléfono: 31724867- (506)71114742        Telefono: 33971686                        Telefono: 9455-9878


REFERENCIAS PERSONALES  




Nombre : Lic. Damary Florentino            Nombre : Lic. Erick Valerio
Empresa : Grupo Kattan (Moncini)         Empresa : Panificadora Tabora
Teléfono: 9511-5095                             Teléfono: 9920-3560
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