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 Carlos Ernesto Renderos Franco
	Información personal

Experiencia profesional
	Estado civil : CASADO

· Nacionalidad : SALVADOREÑO

· Lugar de nacimiento: Nueva San Salvador, 18 de Julio de 1968

· No de Cédula de Residente Nicaragua: C0011064
· No de Licencia de conducir:  CRF009
· Documento Único de Identidad El Salvador DUI 01522095-8
· Dirección en Nicaragua: Km. 13.3 Carretera Sur de la embajada de Francia 150 metros este, Managua 

· Dirección En EL Salvador Residencial Villa del Mar 3 calle oriente # 8

· Nuevo Cuscatlán

· Teléfono: Nic. 22717708 CEL 82172238/ 89939788
· Email: crenderos01@hotmail.com
· Registro Nacional de Arquitectos e Ingenieros de  El Salvador A-1650
Abril 2017-a la Fecha (Emprendimiento empresarial) CYC NVERSIONES 
GERENTE GENERAL ASOCIADO CYC INERSIONES 
NICARAGUA, 

Director propietario de C Y C Inversiones 

Giro de la empresa

Comercialización y ejecución de proyectos prefabricados de Concreto y Acabados Arquitectónicos

Líneas principales:

Venta, instalación y montaje de: Losas De entrepisos, Pozos de vista y de infiltración prefabricados, Muros y casa prefabricadas, vigas pretensadas para puentes, tubería de concreto, materiales en General de concreto, Acabados ACM, Corta soles, Aluminio y Vidrio.
Funciones principales: 
· Planificación  y gestión de  ventas, administración de gastos y costos,  administración de proyectos de instalación, manejo y administración de personal y sub contratos.

· Gestión y negociación con proveedores de líneas de productos para la empresa actualmente 4 proveedores

· Representar a la Empresa en eventos Nacionales e internacionales con los fabricantes de las marcas representadas 

· Planificación de campañas de Marketing 
· Atencion y gestión de cuentas VIP

· Planificación y Supervisión de proyectos de instalación de productos

· Manejo,  gestión de inventarios y operaciones relacionadas a proyectos 

· Generación, gestión y cierre de Cotización
· Costeo, monitoreo, seguimiento de presupuestos de proyectos de  instalación y montaje.

	
	Marzo 2011 2017-Marzo          GRUPO COSNTRUMARKET
GERENTE PAIS CONSTRUMARKET NICARAGUA

NICARAGUA, 

Giro de la empresa 

Venta, renta y After Market (Talleres y Repuestos) de Maquinaria de construcción (Heavy and light Machinery) 

Líneas Principales

KOMATS, JCB, FDR, BOBCAT, GOMACO, MQ, SIMA, HUNTER DOUGLAS

Funciones principales:

· Gerencia, gestión, administración y coaching de la operación CM Nicaragua
· Realización, administración, supervisión y control del plan anual de ventas, gastos costos y utilidades

· Diseño e implementación de Estrategias de mercado para posicionamiento de empresa y marcas, 
· Planificación, diseño y seguimiento de estrategias específicas  para el logro del Market Share por marca, en conjunto con el Territory y/o Sales  Manager designado por proveedores para lograr el Market Sahere definido por país o región.
· Representar a la Empresa en eventos internacionales, ante  los fabricantes de las marcas representadas.
· Representar  la Empresa en eventos Nacionales ante las principales Gremiales y entidades de Gobierno del Sector, Cámara de Construcción, Comercio, Minas, Ministerios y entidades relacionadas

· Administración y Manejo de cuenta claves del sector construcción y Gobierno
· Apoyo y cocheo a Jefaturas y equipo de ventas y Administración en general

· Implementación y seguimiento de proyectos y estrategias de inversión definidas por CEO Regional

· Definir y presentar planes de crecimiento por unidad de negocio anual.
Enero 1998- Abril 2011            GRUPO MONOLIT
Giro de la empresa
Fabricación y comercialización de prefabricados de Acero y Concreto
Líneas principales 
Trefilado y fabricación de  aceros de alta resistencia Grado 70, fabricación de prefabricados de concreto (Losas de entrepiso, tapias o bardas,  materiales de concreto), Fabricación de paneles tipo Covintec. (Elctropanel)
Principales logros y funciones 
2007-2011
GERENTE DE COMERCIALIZACION TRIANGULO SUR
NICARAGUA, COSTA RICA, PANAMA
Proyecto de apertura de mercado Monolit Costa Rica y expansión de mercado Nicaragua
· Couching, supervisión y apoyo a la gestión del gerente País Costa Rica  en la planificación anual de ventas, costos, gastos y utilidades del presupuesto país como responsable directo.

· Estudio de mercado para la Apertura de Nuevos Puntos de venta Nicaragua (Sucursal Chinandega) y Costa Rica (Sucursal San Jose y Guanacaste)
· Definir  Layout, Inventarios y  presupuesto de inversión, seguimiento y control de ejecución  de cada sucursal por Pais
· Definir estrategias para el posicionamiento y penetración de mercado

· Apoyar, definir y contratar los RRHH  para la nueva operación Costa y  Rica y sucursales.

Proyecto de Apertura de mercado Monolit Panamá

· Realizar estudio de mercado Panamá, para definir estrategias y ubicación de nueva operación
·  Programas y  vivistas mensuales  para la búsqueda y atención de cuentas Claves atendidas por pedidos para inicio de operación  

· Ultimo trabajo realizado antes de salida Estudio Mercado Colombia

1998 – 2007
 MONOLIT DE NICARAGUA S.A.

GERENTE GENERAL

· Estúdio de mercado Nicaragua para determinar ubiciacion y estratégias de mercado para apertura.
· Implementación de Estrategias de Ventas y Operaciones

· Planificar, Administrar y ejecutar presupuesto anual de ventas, gastos y utilidades.
· Atencion, gestión y negociación de proveedores Nacionales y extranjeros.

· Atencion de cuentas claves del sector construcción y Gobierno
· Planificación y dirección e implementación de estrategias de inversión de país para el mercado definidas por el CEO.

· Administración y coaching de personal administrativo y ventas

1994 - 1997
 MONOLIT DE EL SALVADOR S.A. DE CV.
EJECUTIVO DE VENTAS

· Asesoría técnica en ventas.

· Máxima cuota de ventas en el depto. 1996  y 1997.

· Atención al cliente. 

Marzo/93 – Junio/1994
   EMPRESA CONSTRUCTORA HUEZO ORTIZ    
 SAN SALVADOR

JEFE DE DISEÑO Y PRESUPUESTOS

Jefe de diseño y presupuestos

· Diseño de cuatro juzgados de paz, un puente y una residencia.

· Participación de licitación con proyectos del FISE y corte suprema de justicia

· Manejo del área de presupuestos

· Supervisor de los proyectos diseñados

Abril – Octubre 1992
 ARCITEX S.A. 

SAN SALVADOR

EJECUTIVO DE VENTAS

· Asesoría técnica en ventas.

· Atención y servicio al cliente.

·  Reporte y recuperación de cartera.

 90/91- 91/92
GRADI S.A. beneficiadores y Exportadores de Café  
SAN SALVADOR

ADMINISTRADOR DE BENEFICIO

· Supervisión y reportes de  producción de café uva, pergamino y oro.

· Control de calidad de café de exportación europea, americana y japonesa.

· Manejo y administración de personal del beneficio.

· Control de tráfico y despachos

	
	

	Educación
	1984 – 1986
COLEGIO SANTA CECILIA

                                       NUEVA SAN SALVADOR

BACHILLERATO FISICO-MATEMATICO

Abril 96
UNIVERSIDAD CENTROAMERICANA 

                                      JOSE SIMEON CAÑAS

                                      SAN SALVADOR

ARQUITECTO

1997 
ISEADE/FEPADE

                                       SAN  SALVADRO EL SALVADOR

MAESTRIA EN ADMINISTRACION DE EMPRESAS

DOS CICLOS

1998 - 2000
UNIVERSIDAD CENTROAMERICANA

                                       MANAGUA NICARAGUA

MAESTRIA Y POST-GRADO EN ADMINISTRACION DE EMPRESAS

CONCENTRACION EN FINANZAS

· TESIS : VENTAJAS Y DESVENTAJAS DEL TLC NICARAGUA MEXICO

	Asistencia a congresos y seminarios
	Julio, 1999
CALIDAD EN LAS EMPRESAS DE SERVICIO

UNIVERSIDAD CENTROAMERICANA/ Convenio UCA, ETEA Universidad de Córdoba.                                      

Septiembre, 1995
CONGRESO LATINOAMERICANO DE ESTUDIANTES DE ARQUITECTURA

Universidad Ricardo Palma. CIUDAD DE LIMA, PERU

Noviembre, 1993
DISEÑO ECOLOGICO
La Arquitectura verde. Universidad Centroamericana José Simeón Cañas  (UCA), SAN SALVADOR, EL SALVADOR.

Noviembre, 1988
CRISIS Y ARQUITECTURA
Del campo a las ciudades, La arquitectura L.A. El Enfoque desde la experiencia  del Arq. Mario Lungo Ucles. Universidad Centroamericana José Simeón Cañas (UCA), SAN SALVADOR, EL SALVADOR.

CURSOS Y SEMINARIOS
Estructura y Función  de equipos pesados KOMATSU (PC200, WA 200, GD 555, WB 93R, D55, D155)

Uso y manejo de sistema de monitoreo Satelital  KOMTRAX

Entrenamiento en software EQPCare, OFR, completado, (administración, mantenimiento y optimización de flotas) 

Certificación de 5S 

Certificación de Remarketing.

Entrenamiento de estructura, uso, función y aplicación de equipos BOBCAT Mini cargadores Serie S, mini excavadoras y manipuladores telescópicos 
Entrenamiento de estructura uso y función de   Perforador trac drill FDR1200,
Entrenamiento para demostrador de equipos MQ 
Compactadoras manuales, rodos lisos y  tripulados, bombas de concreto estacionarias.

Entrenamiento en equipos JCB

Entrenamiento producto e instalación de acabados arquitectónicos HUNTER DOUGLAS

Curso de Ventas de alto valor



	Docencias
	Agosto-Diciembre 1989
UNIVERSIDAD CENTROAMERICANA

                                       JOSE SIMEON CAÑAS UCA

                                       SAN SALVADOR

PROCESOS DE CONSTRUCCION I

· Instructor a cargo de la materia

· Apoyo didáctico, visitas de campo, consultas fuera de horario de clases

Marzo –Julio1994
UNIVERSIDAD CENTROAMERICANA

                                       JOSE SIMEON CAÑAS UCA

                                       SAN SALVADOR

PROCESOS DE CONSTRUCCION I

· Instructor a cargo de la materia

· Apoyo didáctico, visitas de campo, consultas fuera de horario de clases


	Referencias
	· Ing. Roberto Lacayo   Lacayo Fiallos
Gerente General                         (505)87396524/22700320

· Arq. Roger  Valério     Roger Valerio  Arquitectura
Gerente General,  ( 505) 88645754
· Ing. Pablo Zarruck,  Compuexpres
Director General  (505) 88857258



