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ESTUDIOS

2015/2019 Licenciatura en Mercadotecnia
Universidad Tecnolégica de Honduras - Egresado

1992/1998 Bachillerato en Ciencias y Letras
Instituto Liceo Sampedrano

1886/1991 Educacién Primaria
Escuela Georgette Michaud

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Jefe Nacional de Ventas — Central de Ingenios (2011 - 9 septiembre 2019)
Elaboracion y control de presupuestos de Venta (volumen, gastos e inversiones),
creaciéon y seguimiento de indicadores, desarrollo de estrategias para el logro de
objetivos, medicion y andlisis de la participaciéon de mercado, asignaciéon de metas,
cdlculo de comisiones, atencidn de cuentas claves, administracidon de cuentas por
cobrar, requerimiento de Produccion, coordinacién de Trazabilidad, planeacién de
medidas correctivas, preventivas y de mejora, motivacién y orientacion a fuerza de
ventas, entre otfros.

Supervisor Regional de Ventas - Central de Ingenios (2006-2011)

Cumplimiento de indicadores de venta, planeacién estratégica de cobertura,
desarrollo de estudios de precios, seguimiento de cuentas claves, control de
inventarios, coordinacién de despachos a clientes mayoristas y sucursales, seguimiento
a cuentas por cobrar, evaluacion de desempeno, entre otras.

Supervisor de Rutas - Central de Ingenios (2004-2006)

Administracién de fuerza de ventas, cumplimiento de indicadores, andlisis por
restructuracion de rutas, administracion de flota, identificacion de oportunidades de
mejora, entre otras.

Vendedor de Detalle - Nestlé Honduras (2003-2004)
Atencidn a clientes y disefo de ruta.

Vendedor - Servi Restaurante (2001-2003)
Atencidn a clientes canal supermercados - cafeterias.

CAPACITACIONES

Diplomado en Ventas - Funadeh

Excel — Unitec / Universidad Tecnolégica de Centroamérica

Sistema de Trazabilidad en la industria de alimentos - GCL capacita

Buenas prdcticas de almacenamiento - Instituto nacional de formacion profesionall
Manejo integrado de plagas — Centro Nacional de Produccién

Entre otros.
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